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ພາກ I.
ຄຳແນະນຳໃນການຈັດຕັ້ງປະຕິບັດການປະເມີນການປະມູນ.
	1.ສັງລວມຂັ້ນຕອນໃນການດຳເນີນການປະມູນ ແລະ ການຢື່ນ ຊອງປະມູນ.

	ຜູ້ຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ (ຄະນະກຳມະການປະມູນ) ຕ້ອງໄດ້ປະກອບຂໍ້ມູນໃສ່ຕາຕະລາງ 1, 2, 3 ແລະ 4  ຊື່ງແມ່ນຂໍ້ມູນພື້ນຖານໃນຂັ້ນຕອນ ຂອງການດຳເນີນການປະມູນຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ. ຂໍ້ມູນດັ່ງກ່າວນີ້ມີຄວາມສຳຄັນ ສຳລັບການກວດກາຄວາມຄົບຖ້ວນ ຂອງເອກະສານປະມູນ ໂດຍອີງໃສ່ກົດຫມາຍ ວ່າດ້ວຍການຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງດ້ວຍທືນຂອງລັດ, ເລກທີ 30/ນຍ, ລົງວັນທີ 02 ພິຈິກ 2017 ແລະ ຄໍາແນະນໍາການຈັດຕັ້ງປະຕິບັດກົດຫມາຍວ່າດ້ວຍການຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງດ້ວຍທືນຂອງລັດ, ເລກທີ 0477/ກງ, ລົງວັນທີ 13 ກຸມພາ 2019.
 

	2.ການເປີດຊອງປະມູນ 

	ໃນເວລາເປີດຊອງປະມູນ ຜູ້ປະມູນ ຫລືື ຕົວແທນຂອງຜູ້ປະມູນທຸກໆຄົນ ທີ່ສົນໃຈເຂົ້າຮ່ວມໃນການເປີດຊອງປະມູນ ແມ່ນໄດ້ເຊີນໃຫ້ເຂົ້າຮ່ວມຢູ່ທີ່ສະຖານທີ່ ອ່ານປະກາດການປະມູນ ແລະ ການບັນທຶກການເປີດຊອງປະມູນ ພ້ອມທັງລາຍຊື່ຂອງ ຜູ້ທີ່ເຂົ້າຮ່ວມ ຕ້ອງໄດ້ກະກຽມໄປພ້ອມໆກັນ. ການບັນທຶກການເປີດຊອງປະມູນ ແມ່ນເອກະສານນື່ງທີ່ພົວພັນກັບການປະມູນຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ ແລະ ຮັກສາໄວ້ເພື່ອກວດກາ. ສຳເນົາການບັນທຶກການເປີດຊອງປະມູນ ສາມາດແຈກຢາຍ ໃຫ້ຜູ້ປະມູນທຸກໆຄົນໄດ້. ຂັ້ນຕອນໃນການດຳເນີນການເປີດຊອງປະມູນ ແມ່ນໄດ້ລະບຸໄວ້ຢູ່ໃນຄຳແນະນຳ ສຳລັບຜູ້ປະມູນ (ຄສຜ). 
ຊອງປະມູນໃດ  ຫາກມີການປ່ຽນແທນ, ການດັດແກ້ ຫລື ໄດ້ຖອນຄືນ ຄວນຖືເປັນຫົວຂໍ້ທີ່ຕ້ອງໄດ້ພິຈາລະນາຢ່າງລະອຽດໃນລະດັບດຽວກັນ, ລວມ ທັງການອ່ານບັນດາລາຍລະ
ອຽດທີ່ສຳຄັນຕົ້ນຕໍເຊ່ັນ: ການປ່ຽນແປງລາຄາ. ການບໍ່ໄດ້ອ່ານຂໍ້ມູນເຫລົ່ານີ້ອອກ ແລະ ລວມທັງບໍ່ໄດ້ຈົດບັນທຶກໄວ້ຈະເປັນເຫດຜົນໃນການປະຕິເສດການປະເມີນການປະມູນ. ຖ້າຫາກວ່າ ຊອງປະມູນ ນື່ງໄດ້ມີ ການສະເຫນີຖອນ ຜ່ານທາງໂທລະສັບ ຫລື ອີ-ແມລ ນັ້ນ ບໍ່ຄວນອ່ານ ເອກະສານນັ້ນ ແລະ ບໍ່ຄວນສົ່ງເອກະສານນັ້ນຄືນໂລດ ຈົນກວ່າວ່າຈະໄດ້ຮັບ ການຢືນຢັນໃນການຖອນເສັຍກ່ອນ. 
ຢູ່ໃນຄຳແນະນຳສຳລັບຜູ້ປະມູນ (ຄສຜ)ໄດ້ລະບຸໄວ້ວ່າບໍ່ໃຫ້ມີການປະຕິເສດຊອງປະມູນໃນເວລາເປີດຊອງປະມູນ, ເວັ້ນເສັຍແຕ່ວ່າ ຊອງປະມູນນັ້ນ ຫາກໄດ້ຮັບພາຍຫລັງວັນ, ເວລາ ປິດຮັບຊອງປະມູນ ແລະ ຕ້ອງໄດ້ສົ່ງ ຊອງປະມູນນັ້ນ ຄືນໃຫ້ຜູ້ປະມູນໂດຍບໍ່ໃຫ້ເປີດຊອງ. ການສັງລວມການອ່ານລາຄາປະມູນ ແມ່ນໄດ້ລະບຸໄວ້ຢູ່ໃນຕາຕະລາງ 4.


	3. ການປະມູນມີຜົນໃຊ້ ໄດ້
	ໄລຍະເວລາທີ່ເອກະສານປະມູນມີຜົນໃຊ້ໄດ້ຕ້ອງໄດ້ລະບຸໃຫ້ແຈ້ງຢູ່ໃນ ຄໍາແນະນໍາສໍາລັບຜູ້ປະມູນ (ຄສຜ) ແລະ ຕ້ອງໄດ້ເຊັນຢັ້ງຢືນໃສ່ແບບຟອມຍື່ນປະມູນ. ຍົກເວັ້ນກໍລະນີ ສະເພາະ, ຖ້າຫາກວ່າການຕົກລົງເຊັນສັນຍາ ບໍ່ສາມາດປະຕິບັດໄດ້ ຢູ່ໃນໄລຍະເວລາ  ທີ່ການປະມູນມີຜົນໃຊ້ໄດ້ນັ້ນ, ຕ້ອງໄດ້ແຈ້ງເປັນລາຍລັກອັກສອນ ຫາ ບັນດາຜູ້ປະມູນ ເພື່ອຕໍ່ໄລຍະເວລາການປະມູນມີຜົນໃຊ້ໄດ້ອອກໄປຕື່ມອີກ. ໂດຍອີງໃສ່ຂໍ້ມູນສຳລັບການປະມູນ (ຂສປ). ເມື່ອຕໍ່ໄລຍະເວລາການປະມູນມີຜົນໃຊ້ໄດ້ ອອກໄປຕື່ມອີກນັ້ນ, ກໍ່ຕ້ອງໄດ້ສະ
ເຫນີໃຫ້ຜູ້ປະມູນ ຕໍ່ໄລຍະເວລາການຄ້ຳປະກັນການປະມູນຄືກັນ, ຖ້າຫາກວ່າ ມີຄວາມຈຳເປັນຕ້ອງໄດ້ຕໍ່ອາຍຸການປະມູນມີຜົນໃຊ້ໄດ້ອອກໄປຕື່ມອີກນັ້ນ.ໃຫ້ຕື່ມຂໍ້ມູນການຕໍ່ອາຍຸ ຢູ່ໃນຕາຕະລາງ 3. 


	4. ຫລັກການໃນການ ປະເມີນ.  
	ພາຍຫລັງເປີດຊອງປະມູນຕໍ່ສາທາລະນະແລ້ວນັ້ນ, ທຸກໆຂໍ້ມູນທີ່ພົວພັນເຖີງການພິຈາລະ
ນາ, ການໃຫ້ຄວາມກະຈ່າງແຈ້ງ ແລະ ການປະເມີນການປະມູນ ແມ່ນບໍ່ໃຫ້ເປີດເຜີຍໃຫ້
ຜູ້ປະມູນ ຫລື ຜູ້ທີ່ບໍ່ມີສ່ວນກ່ຽວຂ້ອງທາງການກັບວຽກງານນີ້ຮູ້, ຈົນກວ່າວ່າໄດ້ຕົກລົງຮັບຮອງເອົາເປັນຜູ້ຊະນະການປະມູນ (ຕົກລົງມອບສັນຍາ) ແລະ ໄດ້ແຈ້ງການຫາ ຜູ້ຊະນະການປະມູນ. 
ຜູ້ຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ ຈະຕ້ອງໄດ້ແຕ່ງຕັ້ງ ຄະນະກຳມະການປະມູນ, ຕາມທີ່ກຳນົດໄວ້ຢູ່ໃນຄໍາແນະນໍາການຈັດຕັ້ງປະຕິບັດກົດຫມາຍວ່າດ້ວຍການຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງດ້ວຍທືນຂອງລັດ,ເລກທີ 0477/ກງ, ລົງວັນທີ 13 ກຸມພາ 2019, ຊື່ງປະກອບ ດ້ວຍສະມາຊິກທີ່ມີປະສົບການ ແລະ ຕ້ອງໄດ້ກວດກາເອກະສານປະມູນ ຢູ່ສະຖານທີ່ ທີ່ຮັບປະກັນໃນການເກັບມຽ້ນເອກະສານປະມູນທັງຫມົດ. ຖ້າຫາກວ່າ ຜູ້ທີ່ເປັນຄະນະກຳມະການປະມູນ ແມ່ນຜູ້ທີ່ໄດ້ເຂົ້າຮ່ວມໃນການກະກຽມເອກະສານປະມູນຍີ່ງຈະມີຄວາມສະດວກຫລາຍສຳລັບການປະເມີນການປະມູນ.
ໃນບາງຄັ້ງ, ຜູ້ຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ ອາດຕ້ອງການຄວາມ ກະຈ່າງແຈ້ງກ່ຽວກັບບາງຄວາມຫມາຍ ທີ່ບໍ່ຈະແຈ້ງ ຫລື ສີ່ງທີ່ບໍ່ສອດຄ່ອງຕ່າງໆນຳຜູ້ປະມູນ, ໂດຍອີງຕາມຄຳແນະນຳສຳລັບຜູ້ປະມູນ (ຄສຜ), ຜູ້ຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ ຕ້ອງໄດ້ຂຽນເປັນລາຍລັກອັກສອນ ຫາຜູ້ປະມູນນັ້ນເພື່ອຂໍຄວາມກະຈ່າງແຈ້ງ. ໃນການຂໍຄວາມກະຈ່າງແຈ້ງ ຜູ້ປະມູນ ຈະບໍ່ສາມາດປ່ຽນແປງ ລາຄາ ຫລື ຂອບເຂດຂອງແຫລ່ງຜະລິດສິນຄ້າ ແລະ ການບໍລິການ ທີ່ໄດ້ສະເຫນີນັ້ນໄດ້,  ຍົກ
ເວັ້ນແຕ່, ໃນກໍລະນີ ການກວດແກ້ຄວາມຜິດພາດທາງດ້ານການຄິດໄລ່ເທົ່ານັ້ນ ແມ່ນຕ້ອງໄດ້ມີການຕອບຢັ້ງຢືນຈາກຜູ້ປະມູນ. ການຕອບຢັ້ງຢືນນີ້ ກໍຕ້ອງເຮັດເປັນລາຍລັກອັກສອນຄືກັນ. ຢູ່ໃນຂັ້ນຕອນການປະເມີນການປະມູນແມ່ນບໍ່ໃຫ້ມີການຈັດກອງປະຊູມຊີ້ແຈງ ຫລື ສົນທະນາໃດໆ ລະຫວ່າງ ຜູ້ຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ ແລະ ຜູ້ປະມູນ.  
ຜູ້ປະມູນໃດທີ່ມີການຕິດຕໍ່ກັບຜູ້ຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ ເລື້ອຍໆ ຢູ່ໃນໄລຍະເວລາການປະເມີນການປະມູນນັ້ນ, ບໍ່ວ່າຈະເປັນທາງກົງ ຫລື ທາງອ້ອມ ກໍຕາມ ເພື່ອສຶບຖາມຄວາມຄືບຫນ້າຕໍ່ກັບ ຜົນຂອງການປະເມີນການປະມູນ, ເພື່ອໃສ່ຮ້າຍປ້າຍສີ ຄູ່ແຂ່ງຂັນອື່ນໆນັ້ນ, ຜູ້ຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ ຕ້ອງຖືວ່າ ການຮ້ບຂໍ້ມູນຂ່າວສານ ກໍ່ເປັນພຽງແຕ່ ການຮັບຟັງເທົ່ານັ້ນ
. ຜູ້ຈັດຊື້ື້-ຈັດຈ້າງ ຕ້ອງປະເມີນເອກະສານປະມູນບົນພື້ນຖານຂໍ້ມູນທີ່ໄດ້ຮັບຈາກຜູ້ປະມູນເທົ່ານັ້ນ. ແຕ່ເຖີງແນວໃດກໍຕາມ ຂໍ້ມູນທີ່ໄດ້ຮັບເພີ້ມເຕີມກໍ່ອາດເປັນຜົນປະໂຫຍດ ເພື່ອເພີ່ມໃສ່ຄວາມຖືກຕ້ອງ, ຄວາມໄວ ແລະ ຄວາມເປັນທຳ ໃນການປະເມີນການປະມູນ. ນອກຈາກນີ້ແລ້ວ, ຜູ້ປະມູນ ຈະບໍ່ອະນຸຍາດ ໃຫ້ມີການປ່ຽນແປງ ຫລື ເພີ່ມຕື່ມລາຄາປະມູນໄດ້. 
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6. ການປະເມີນລະອຽດການປະມູນ

	ພາຍຫລັງທີ່ໄດ້ເປີດຊອງປະມູນແລ້ວ, ຂັ້ນຕອນໃນການປະເມີນ ຄວນຕ້ອງໄດ້ດຳເນີນໃນທັນທີໂລດ, ຈຸດປະສົງໃນການພິຈາລະນາເບື້ອງຕົ້ນຕໍ່ເອກະສານປະມູນ ແມ່ນເພື່ອວິເຄາະ ແລະ ປະຕິເສດເອກະສານປະມູນ ທີ່ບໍ່ຄົບຖ້ວນສົມບູນ, ບໍ່ຖືກຕ້ອງຕາມກົດລະບຽບ ຫລື ບໍ່ຕອບສະຫນອງໄດ້ ຕາມເງື່ອນໄຂຂອງເອກະສານປະມູນ, ການພິຈາລະນາເບື້ອງຕົ້ນ ຕໍ່ເອກະສານປະມູນ ຄວນປະຕິບັດການກວດກາດັ່ງລຸ່ມນີ້: 
 (ກ) ການກວດກາຄວາມຖືກຕ້ອງ: ຄວນເອົາໃຈໃສ່ໂດຍກົງຕໍ່ຂໍ້ມູນ ທີ່ບໍ່ຄົບຖ້ວນ, ຖ້າຫາກວ່າ ຜູ້ຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ ຍອມຮັບເອົາເອກະສານທີ່ບໍ່ຄົຖ້ວນດັ່ງກ່າວນີ້ ຈະເຮັດໃຫ້ບໍ່ມີຄວາມເປັນທຳຕໍ່ກັບຜູ້ປະມູນອື່ນໆ. 
ການພິຈາລະນາທີ່ຖືກຕ້ອງຄວນນຳໃຊ້ດັ່ງນີ້: ເຊ່ັນຕົວຢ່າງ, ການຫລົງລືມ ເລັກໆນ້ອຍໆ ຫລື ການຜິດພາດ ທີ່ເປັນການໂຕ້ຖຽງກັນໃນບາງຄັ້ງ ໂດຍ ແມ່ນຄົນເຮັດຜິດພາດນັ້ນ ບໍ່ຄວນຖືເປັນພື້ນຖານ ໃນການປະຕິເສດຊອງປະມູນ. ເອກະສານປະ
ມູນ ຈະຄົບຖ້ວນສົມບູນ ຕາມທີ່ຄາດຫມາຍໄວ້ນັ້ນ ແມ່ນຫາຍາກທີ່ສຸດ.
ເຖີງຢ່າງໃດກໍຕາມ, ເຊັ່ນຕົວຢ່າງ, ການປະມູນມີຜົນໃຊ້ໄດ້, ເອກະສານບໍ່ເຊັນຊື່, ສີ່ງເຫລົ່ານີ້ ບໍ່ຄວນຍົກມາເປັນຄຳຖາມໃຫ້ປະຕິເສດໂລດ. ຖ້າຫາກວ່າຜູ້ປະມູນ ເປັນ ບໍລິສັດຮ່ວມ, ເອກະສານສັນຍາຮ່ວມຕ້ອງໄດ້ຢື່ນມາພ້ອມ; ຖ້າຫາກວ່າ ຜູ້ປະມູນ ເປັນຕົວແທນຈຳຫນ່າຍນັ້ນ ຕ້ອງໄດ້ມີເອກະສານມອບສິດ ຫລື ຫນັງສືຢັ້ງຢືນຈາກໂຮງງານຜູ້ຜະລິດຕ້ອງໄດ້ສະຫນອງມາ ພ້ອມດ້ວຍທຸກເອກະສານຕ່າງໆ ທີ່ຕ້ອງການ ສໍາລັບຜູ້ສະຫນອງ ຫລື ໂຮງງານຜູ້ຜະລິດສີນຄ້າ. ທຸກສະບັບສໍາເນົາ ຕ້ອງໄດ້ປຽບທຽບໃສ່ສະບັບຕົ້ນ ແລະ ກວດກາຕາມສະບັບຕົ້ນ, ຖ້າມີຄວາມຈໍາເປັນ. ເອກະສານ ສະບັບຕົ້ນ ຕ້ອງເກັບຮັກສາໄວ້ຢູ່ບ່ອນທີ່ຮັບປະກັນ ແລະ ຈະນຳໃຊ້ແຕ່ ສະບັບສຳເນົາ ເຂົ້າໃນການປະເມີນ. 
(ຂ)  ຄວາມເຫມາະສົມ: ຜູ້ປະມູນຕ້ອງມີສັນຊາດ ຫລື ມີຖານະ ທີ່ຖືກຕ້ອງຕາມກົດຫມາຍຕາມທີ່ໄດ້ກຳນົດໄວ້ຢູ່ໃນຄໍາແນະນໍາການຈັດຕັ້ງປະຕິບັດ ກົດຫມາຍວ່າດ້ວຍການຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງດ້ວຍທືນຂອງລັດ, ເລກທີ 0477/ກງ, ລົງວັນທີ 13 ກຸມພາ 2019. ບໍລິສັດຮ່ວມ ຕ້ອງແມ່ນການຮ່ວມກັນ ຂອງບໍລິສັດທີ່ມີຄວາມເຫມາະສົມພາຍໃນປະ
ເທດ ແລະ ຕ້ອງໄດ້ຈົດທະບຽນຖືກຕ້ອງຕາມກົດຫມາຍ ຂອງປະເທດທີີມີສິດ ເຂົ້າຮ່ວມປະມູນ. ສິນຄ້າທັງຫມົດ ແລະ ການບໍລິການ ຈະຕ້ອງມາຈາກແຫລ່ງຜະລິດ ທີ່ຖືກຕ້ອງຕາມກົດຫມາຍຂອງປະເທດທີ່ມີສິດເຂົ້າຮ່ວມປະມູນ. ໃນກໍລະນີ ການຕິດຕັ້ງໂຮງງານ ແລະ ອຸປະກອນນັ້ນ, ຕ້ອງໄດ້ທົດສອບເຖີງຄວາມຖຶກຕ້ອງ ທີ່ແມ່ນທົດສອບ ອົງປະກອບຫລັກຂອງຜົນຜະລິດທີ່ສໍາເລັດທີ່ໄດ້ສະຫນອງຢູ່ໃນເອກະສານປະ
ມູນຂອງຜູ້ສະຫນອງ. ຖ້າຫາກວ່າໄດ້ມີການຄັດເລືອກດ້ານຄຸນວຸດທິມາກ່ອນແລ້ວນັ້ນ, ມີແຕ່ຜູ້ປະມູນ ທີ່ມີຄຸນວຸທິເທົ່ານັ້ນ ທີ່ຈະຖືກຜິດຈາລະນາ. ຜູ້ປະມູນ (ລວມທັງສະມາຊິກຂອງບໍລິສັດຮ່ວມ) ອາດຈະຖືກຕັດສີນວ່າ ເປັນຜູ້ທີ່ບໍ່ມີຄວາມເຫມາະສົມໄດ້, ຖ້າຫາກວ່າ ຜູ້ປະມູນ (ລວມທັງສະມາຊິກຂອງບໍລິສັດຮ່ວມ) ມີສາຍສໍາພັນກັບບໍລິສັດ ທີ່ໃຫ້ການບໍລິການທີ່ປຶກສາໃຫ້ໂຄງການ ຫລື ແມ່ນວິສາຫະກິດ ຂອງປະເທດຂອງຜູ້ຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ, ທີ່ບໍ່ມີຖານະທາງດ້ານກົດຫມາຍ ແລະ ບໍ່ເປັນເຈົ້າຕົນເອງທາງດ້ານການເງິນ (ເບິ່ງລາຍລະອຽດໃນ ຄໍາແນະນໍາສໍາລັບຜູ້ປະມູນ (ຄສຜ)).
(ຄ) ການຄ້ຳປະກັນການປະມູນ: ເອກະສານປະມູນ ສາມາດສະເຫນີ ໃຫ້ມີການຄໍ້າປະກັນການປະມູນ. ສະນັ້ນ, ການຄ້ຳປະກັນການປະມູນຕ້ອງ ສອດຄ່ອງກັບ ຄໍາແນະນໍາສໍາລັບຜູ້ປະມູນ (ຄສຜ) ແລະ ຕ້ອງຍື່ນມາພ້ອມກັນກັບເອກະສານປະມູນ. ຖ້າຫາກວ່າ ການຄ້ຳປະກັນການປະມູນ ແມ່ນທະນາຄານເປັນຜູ້ຄ້ຳປະກັນ ເນື້ອໃນຂອງຂໍ້ຄວາມທີ່ໃຊ້ຕ້ອງຖືກຕ້ອງຕາມແບບຟອມການຄໍ້າປະກັນການປະມູນທີ່ສະຫນອງໃຫ້ຢູ່ໃນເອ
ກະສານປະມູນ. ນອກຈາກນີ້ແລ້ວ, ຖ້າຫາກວ່າ ມູນຄ່າ ຫລື ໄລຍະເວລາໃນການຄ້ຳປະກັນນັ້ນ ຫາກຕ່ຳກວ່າທີ່ລະບຸໄວ້ຢູ່ໃນ ຄໍາແນະນໍາສໍາລັບຜູ້ປະມູນ (ຄສຜ),  ເອ
ກະສານປະມູນນັ້ນ ຈະບໍ່ໄດ້ຮັບການພິຈາລະນາ. ການຄ້ຳປະກັນການປະມູນ ທີ່ຍື່ນໃນນາມບໍລິສັດຮ່ວມ ຕ້ອງໄດ້ລະບຸ ຊື່ ຂອງທຸກໆບໍລິສັດທີ່ຮ່ວມກັນ. 
(ງ) ຄວາມຄົບຖ້ວນຂອງເອກະສານປະມູນຂອງບໍລິສັດ: ເວົ້ນເສັຽແຕ່ເອກະສານປະມູນໄດ້ອະນຸຍາດໃຫ້ຜູ້ປະມູນ ສະເຫນີການປະມູນໂດຍການເລືອກສະເຫນີລາຍການ ຫລື ຈໍານວນໃດນື່ງຂອງລາຍການສະເພາະ, ຜູ້ປະມູນສະເຫນີການປະມູນ ບໍ່ຄົບທຸກລາຍການ
ທີ່ຕ້ອງການທໍາມະດາແລ້ວຈະຖືກຜິດຈາລະນາເປັນການປະມູນທີ່ບໍ່ມີຄວາມຮັບຜິດ
ຊອບ. ເຖີງຢ່າງໃດກໍຕາມ, ພາຍໄຕ້ສັນຍາການຈັດຊື້ສີນຄ້າ ແລະ ການບໍລິການວຽກງານ, ໃນກໍລະນີ ລາຄາຂອງບາງລາຍການຂອງສີນຄ້າ ຫລື ການບໍລິການວຽກງານ ບໍ່ໄດ້ໃສ່ລາຄານັ້ນແມ່ນຈະຖືວ່າລາຄາຂອງລາຍການດັ່ງກ່າວນັ້ນໄດ້ຄິດໄລ່ລວມເຂົ້າໃນລາຍການອື່ນແລ້ວ. ຖ້າຫາກເຫັນວ່າ ມີການລຶບ, ການສອດແຖວເຂົ້າຕື່ມ ຫລື ມີການປ່ຽນແປງອື່ນໆນັ້ນ, ຜູ້ປະມູນ ຕ້ອງໄດ້ເຊັນຫຍໍ້ກຳກັບໃສ່. ຜູ້ປະມູນ ອາດສາມາດຮັບ
ຮອງເອົາວ່າຕອບສະຫນອງຕາມເງື່ອນໄຂ, ຖ້າຫາກວ່າ ເຂົາເຈົ້າຮັບຮູ້ການກວດແກ້, ການແກ້ໄຂ ຫລື ການອະທິບາຍ. ຖ້າຫາກວ່າເຂົາເຈົ້າບໍ່ຍອມຮັບ, ຈະຖືວ່າມີການຄາດເຄື່ອນ (ສີ່ງທີ່ບໍ່ສອດຄ່ອງ) ແລະ ຕ້ອງໄດ້ດຳເນີນການວິເຄາະຕາມ ຂໍ້ (ຈ) vi ຂ້າງລຸ່ມນີ້. ການຂາດບາງຫນ້າຂອງເອກະສານປະມູນສະບັບຕົ້ນ ມີຄວາມສາມາດໃນການປະຕິເສດການປະມູນໄດ້, ຊື່ງອາດມີລັກສະນະຂັດແຍ່ງກັນ ໃນເລກຫມາຍ ຂອງລູ້ນ ຫລື ໃນການລະບຸຊື່ຕ່າງໆ ຂອງລາຍການ ທີ່ຖືເປັນສຳຄັນຕົ້ນຕໍນັ້ນ ອາດເປັນສາຍເຫດທີ່ສາມາດປະຕິເສດຊອງປະມູນດັ່ງກ່າວນັ້ນໄດ້.
(ຈ) ການຕອບສະຫນອງຄົບຖ້ວນສົມບູນ: ຄວາມຄາດເຄື່ອນ (ສີ່ງທີ່ບໍ່ສອດຄ່ອງ) ທີ່ເປັນຕົ້ນຕໍຂອງຄວາມຕ້ອງການ ທາງດ້ານການຄ້າ ແລະ ມາດຖານເຕັກນິກ ຂອງສີນຄ້າ ແມ່ນເປັນສາຍເຫດພື້ນຖານໃນການປະຕິເສດຊອງປະມູນນັ້ນ. ຕາມຫລັກການທົ່ວໄປ, ຄວາມຄາດເຄື່ອນ (ສີ່ງທີ່ບໍ່ສອດຄ່ອງ) ນັ້ນແມ່ນສີ່ງທີ່, ຖ້າຍອມຮັບ ເອົາການຄາດເຄື່ອນ (ສີ່ງທີ່ບໍ່ສອດຄ່ອງ) ດັ່ງກ່າວນີ້ ຈະເຮັດໃຫ້ ຈຸດປະສົງການການປະມູນທີ່ຕ້ອງການ, ບໍ່ບັນລຸໄດ້ຕາມເປົ້າຫມາຍ  ຫລື ຂັດກັບຫລັກການຍຸຕິທຳ, ເມື່ອສົມທຽບກັບຊອງປະມູນທີ່ຄົບຖ້ວນສົມບູນຕາມເອກະສານປະມູນ.
  ຕົວຢ່າງຂອງຄວາມຄາດເຄື່ອນ (ສີ່ງທີ່ບໍ່ສອດ ຄ່ອງ) ລວມມີດັ່ງນີ້: 
(i) ໄດ້ກຳນົດວິທີການດັດແກ້ລາຄາ, ແຕ່ວ່າການປະມູນນີ້ ພັດກຳນົດລາຄາຄົງທີ່ (ບໍ່ມີການປ່ຽນແປງ);
(ii) ບໍ່ຖືກກັບຈໍານວນລາຍການ ຫລື ມາດຕະຖານເຕັກນິກ ທີ່ກຳນົດໄວ້ ດ້ວຍການສະເຫນີ ອັນອື່ນແທນ ໂດຍມີຄວາມແຕກຕ່າງກັບ ແບບ ຫລື ຜະລິດຕະພັນທີ່ສະ
ເຫນີມາບໍ່ໄດ້ທຽບເທົ່າກັບ ມາດຕະຖານເຕັກນິກ ທີ່ສາມາດຮັບຮອງເອົາໄດ້ ຫລື ຄວາມຕ້ອງການອື່ນໆທີ່ຕ້ອງການ. 
(iii) ໄລຍະການເລີ້ມຕົ້ນປະຕິບັດສັນຍາ, ການສົ່ງມອບ, ການຕິດຕັ້ງ ຫລື ການບໍລິການບໍ່ໄປຕາມວັນ, ເວລາທີ່ໄດ້ກຳນົດໄວ້ ຫລື ບໍ່ມີຄວາມຄືບຫນ້າ. 
(iv) ການປະຕິເສດໃນຄວາມຮັບຜິດຊອບຕໍ່ຫນ້າວຽກທີ່ສຳຄັນ ແລະ ພັນທະ ທີ່ລະບຸໄວ້ຢູ່ໃນເອກະສານການປະມູນເປັນຕົ້ນແມ່ນ: ການຄ້ຳປະກັນການປະຕິບັດສັນຍາ ແລະ ການປະກັນໄພ. 
(v) ການສະເຫນີຍົກເວັ້ນໃນຂໍ້ກຳນົດທີ່ສຳຄັນຕົ້ນຕໍເປັນຕົ້ນແມ່ນ: ກົດຫມາຍທີ່ນຳໃຊ້, ພາສີ, ອາກອນ ແລະ ຂັ້ນຕອນໃນການແກ້ໄຂຂໍ້ຂັດແຍ່ງ. 
(vi)  ຄວາມຄາດເຄື່ອນເຫລົ່ານີ້ ໄດ້ກໍານົດໄວ້ໃນຄໍາແນະນໍາສໍາລັບຜູ້ປະມູນ(ຄສຜ)ເພື່ອຕ້ອງການປະຕິເສດຊອງປະມູນ.
ຊອງປະມູນທີ່ສະເຫນີມາມີຄວາມຄາດເຄື່ອນນັ້ນ ອາດໄດ້ຮັບພິຈາລະນາ ວ່າເປັນການສະ
ເຫນີ ທີ່ມີຄວາມຄົບຖ້ວນສົມບຸນໄດ້ຢ່າງນ້ອຍ ກໍ່ເພື່ອຄວາມຍຸຕິທຳ, ຖ້າຫາກວ່າຄວາມຄາດ
ເຄື່ອນນັ້ນ ສາມາດຄິດໄລ່ເປັນມູນຄ່າເງິນໄດ້ ຄວນຄິດໄລ່ເພີ້ມເຂົ້າ ເປັນການປັບໄຫມ ຢູ່ໃນ
ໄລຍະເວລາການດຳເນີນການປະເມີນລະອຽດ ແລະ ຖ້າຫາກວ່າຄວາມຄາດເຄື່ອນນີ້ ສາ
ມາດຮັບຮອງເອົາໄດ້ຕາມຄວາມເປັນຈີງຂອງສັນຍາ. 
ຜົນຂອງການປະເມີນເບື້ອງຕົ້ນ ທີ່ສະແດງອອກຢູ່ໃນຕາຕະລາງ 5. ຖ້າຫາກວ່າ ຊອງປະມູນ
ໃດ ບໍ່ຜ່ານການພິຈາລະນາເບື້ອງຕົ້ນ ຄວນຕ້ອງໄດ້ອະທິບາຍເຫດຜົນຢ່າງລະອຽດໄວ້ຢູ່ບ່ອນຫມາຍເຫດຂ້າງລຸ່ມຂອງຕາຕະລາງ ຫລື ຖ້າຫາກວ່າ ມີຄວາມຈຳເປັນ ຕ້ອງໄດ້ນຳໃຊ້ເອກະ
ສານອ້າງອີງເພື່ອອະທິບາຍຕື່ມ. ຜູ້ຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ ສາມາດເພີ່ມຕາຕະລາງ ເຂົ້າຕື່ມເພື່ອໃຫ້ເປັນປະໂຫຍດເພື່ອກວດກາເພີ່ມເຕີມການຕອບສະຫນອງຂອງລາຍການຕ່າງໆ ຕາມບັນຊີ
ລາຍການມາດຖານເຕັກນິກຂອງສີນຄ້າ ແລະ ຄວາມຕ້ອງການດ້ານການຄ້າ. ຕາຕະລາງດັ່ງກ່າວຄວນຂັດຕິດໃສ່ກັບຕາຕະລາງ 5.  
ໃນຂັ້ນຕອນນີ້ ຜູ້ຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ ຈະພິຈາລະນາ ສະເພາະແຕ່ ເອກະສານປະມູນທີ່ຜ່ານການພິຈາລະນາເບື້ອງຕົ້ນເທົ່ານັ້ນ.
(ກ)  ການກວດແກ້ຄວາມຜິດພາດ: ວິທີການສໍາລັບການກວດກາຄວາມຜິດພາດໃນການຄິດໄລ່ ໄດ້ລະບຸໄວ້ໃນຄໍາແນະນໍາສໍາລັບຜູ້ປະມູນ (ຄສຜ). ການອ່ານລາຄາປະມູນອອກສຽງ ແລະ ການກວດແກ້ ຕ້ອງ ສະແດງອອກຢູ່ໃນຕາຕະລາງ 8 ຖັນ (ງ). ການກວດແກ້ ແມ່ນນໍາໃຊ້ເພື່ອພິຈາລະນາ ຕາມຂໍ້ກຳນົດຂອງສັນຍາກັບຜູ້ປະມູນ. ຊອງປະມູນໃດ ທີ່ຜິດປົກກະຕິ ຫລື ໄດ້ມີການກວດແກ້ ຢ່າງຫລວງຫລາຍ ຈະຕ້ອງມີຜົນກະທົບຕໍ່ ການສົມທຽບຈັດລະດັບ. ຜູ້ຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ ຈະຕ້ອງໄດ້ອະທິບາຍໄວ້ໃນບ່ອນຫມາຍ ເຫດຂ້າງລຸ່ມ ຂອງຕາຕະລາງ. 

	
	(ຂ)  ການກວດແກ້ມູນຄ່າຄາດຄະເນໄວ້: ຊອງປະມູນ ອາດຈະມີີມູນຄ່າຄາດຄະເນໄວ້ໂດຍຜູ້ຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ ກຳນົດຂື້ນເພື່ອແຮສຳຮອງໄວ້ ຫລື ເພື່ອໄວ້ແຕ່ງຕັ້ງ ເອົາຜູ້ສະຫນອງຕໍ່ ແລະ ອື່ນໆ. ມູນຄ່ານີ້ ຕ້ອງແມ່ນມູນຄ່າເທົ່າກັນ ສຳລັບທຸກໆຊອງປະມູນ,  ມູນຄ່ານີ້ ຈະຕ້ອງໄດ້ລົບອອກ ຈາກລາຄາປະມູນ ທີ່ໄດ້ອ່ານອອກສຽງ ຢູ່ໃນຕາຕະລາງ 8 ຖັນ ຈ.  ເພື່ອຮັບປະກັນການສົມທຽບ ທີ່ເຫມາະສົມຂອງເອກະສານປະມູນໃນຂັ້ນຕໍ່ໄປ. ແຕ່ເຖີງແນວໃດກໍຕາມ ມູນຄ່າຄາດຄະເນນີ້, ຖ້າຫາກວ່າໄດ້ຄິດໄລ່ເປັນວັນງານ ທີ່ເຫັນວ່າ ມີລັກສະນະແຂ່ງຂັນດ້ານລາຄາແລ້ວນັ້ນ ຈະບໍ່ເອົາລວມ ເຂົ້າໃນຈຳນວນທີ່ຕ້ອງໄດ້ລົບອອກ. 
(ຄ) ການປ່ຽນແປງ ແລະ ການຫລຸດລາຄາ: ໂດຍປະຕິບັດຕາມ ຄໍາແນະນໍາສໍາລັບຜູ້ປະມູນ (ຄສຜ). ຜູ້ປະມູນຈະໄດ້ຮັບການອະນຸຍາດໃນການຍື່ນຊອງປະມູນ, ກ່ອນມີການເປີດຊອງປະມູນ, ດັດແກ້ຊອງປະມູນສະບັບຕົ້ນຂອງເຂົາເຈົ້າ. ຜົນກະທົບຂອງການດັດແກ້ຊອງປະມູນຄວນສະທ້ອນໃຫ້ເຫັນຢ່າງສົມບູນຢູ່ໃນການກວດກາ ແລະ ການປະເມີນການປະມູນ. ການດັດແກ້ ອາດລວມເອົາທັງການເພີ່ມ ຫລື ການຫລຸດ ມູນຄ່າປະມູນ ເຊີ່ງແມ່ນຜົນສະທ້ອນຂອງການຕັດສິນໃຈ ທາງດ້ານທຸລະກິດໃນນາທີສຸດທ້າຍ. ຜົນທີ່ຕາມມາ, ລາຄາປະມູນຂອງສະບັບຕົ້ນ ຄວນຕ້ອງໄດ້ດັດແກ້ຕາມນີ້. ການຫລຸດລາຄາ ຕາມທີ່ໄດ້ລະບຸໄວ້ຢູ່ໃນຄໍາແນະນໍາສໍາລັບຜູ້ປະມູນ (ຄສຜ) ຊື່ງເປັນເງື່ອນໄຂ ໃນການປະກາດຮັບຮອງເອົາເປັນຜູ້ຊະນະການປະມູນ ພ້ອມກັນກັບສັນຍາ ຫລື ພູດອື່ນໆສຳ
ລັບ ສັນຍາທີ່ໄດ້ແຍກເປັນຫລາຍຫມວດ (ການຫລຸດລາຄາແບບມີເງື່ອນໄຂ) ຈະບໍ່ເອົາມາເຂົ້າພິຈາລະນາຈົນກວ່າວ່າ ການປະເມີນຂັ້ນຕອນອື່ນໆໄດ້ສຳເລັດແລ້ວ. ຜົນຈາກການຫລຸດລາຄາແບບບໍ່ມີເງື່ອນໄຂ ຈະຕ້ອງສະແດງ ຢູ່ໃນຕາຕະລາງ 8 (ຖັນ ຊ ແລະຖັນ ຍ). ການຫລຸດລາຄາ ທີ່ສະເຫນີເປັນເປີເຊັນນັ້ນຈະຕ້ອງຮັບຮອງເອົາຕາມລັກສະ
ນະພື້ນຖານທີ່ພົວພັນກັນຕາມທີ່ລະບຸໄວ້ຢູ່ໃນເອກະສານປະມູນ(ເຊັ່ນ:ຕ້ອງໄດ້ກວດ
ກາເບີ່ງຕື່ມອີກວ່າ ການຫລຸດລາຄານີ້ໄດ້ລວມເອົາ ທັງມູນຄ່າຄາດຄະເນ ໄວ້ ຫລື ບໍ່?). 

	
	(ງ) ການດັດແກ້ມູນຄ່າ: ຄໍາແນະນຳສຳລັບຜູ້ປະມູນ (ຄສຜ) ໄດ້ກຳນົດວ່າ, ຖ້າຫາກວ່າມີ ປັດໃຈທາງດ້ານການຈັດຕັ້ງປະຕິບັດ ຫລື ການບໍລິການ ຈະຕ້ອງໄດ້ເອົາເຂົ້າໃນການປະເມີນການປະມູນ. ວິທີການນຳໃຊ້ປັດໃຈນີ້ ເຂົ້າໃນການປະເມີນ ຕ້ອງກຳນົດໃຫ້ຖືກຕ້ອງຢູ່ໃນບົດລາຍງານການປະເມີນ ແລະ ຕ້ອງສອດຄ່ອງເຕັມສ່ວນ ກັບຂໍ້ກຳນົດຢູ່ຄໍາແນະນໍາສໍາລັບຜູ້ປະມູນ (ຄສຜ). ການສະເຫນີໃຫ້ຂອງແຖມ ຫລື ການເພີ້ມ ດ້ານສີນເຊື່ອ ທີ່ສົ່ງຜົນດ້ານລົບຕໍ່ການປະເມີນດ້ານລາຄາ ຈະບໍ່ນຳເອົາເຂົ້າໃນການປະເມີນການປະມູນເລີຍ ຍ້ອນວ່າ ມັນແມ່ນ ສີ່ງທີ່ລື່ນເກີນ ຄວາມຕ້ອງການ ທີ່ລະບຸໄວ້ຢູ່ໃນເອກະສານປະມູນ, ເວັ້ນເສັຽແຕ່ໄດ້ກຳນົດໄວ້ສະເພາະ ຢູ່ໃນຄໍາແນະນໍາສໍາລັບຜູ້ປະ
ມູນ (ຄສຜ). ການດັດແກ້ມູນຄ່າຕ້ອງ ສະແດງເຖີງການກຳນົດມູນຄ່າສັນຍາທັງຫມົດຂອງການສະຫນອງສີນຄ້າ ແລະ ການບໍລິການວຽກງານ ຕ້ອງໄດ້ສະແດງໃຫ້ເຫັນຢູ່ໃນຕາຕະລາງ 9, ຖັນ ງ ແລະ ສະແດງເຖີງສະກຸນເງິນທີ່ປະເມີນ.
(ຈ) ຄວາມຜິດພາດຂອງລາຄາ: ດັ່ງທີ່ໄດ້ກ່າວໄວ້ຢູ່ໃນຂໍ້ 5 (ຈ), ຊອງປະມູນໃດ ທີ່ມີຄວາມຜິດພາດ ທີ່ບໍ່ສຳຄັນຕົ້ນຕໍ ອາດສາມາດຮັບຮອງເອົາໄດ້ ວ່າຊອງປະມູນນັ້ນຄົບຖ້ວນສົມບູນ. ຖ້າຫາກວ່າການຕົກລົງໃນຂັ້ນຕໍ່ໄປຕາມມູນຄ່າຂອງເງິນ ຫລື ຕາມຫລັກການຂອງການປະມູນໃນເວລາສົມທຽບການປະມູນ:
(1). ຂໍ້ສະເຫນີເພື່ອໃຫ້ມີຄວາມຜິດພາດ ໂດຍຜູ້ປະມູນສະແດງອອກເປັນເງື່ອນໄຂທີ່ຄູມເຄືອເຊັ່ນວ່າ" ພວກເຮົາ ຕ້ອງການເພີ້ມຈຳນວນເງິນຈ່າຍລ່ວງຫນ້າ ເພື່ອການເຄື່ອນຍ້າຍ ຫລື ພວກເຮົາຄິດວ່າ ຕ້ອງໄດ້ປຶກສາຫາລືກັນກ່ຽວກັບເວລາສຳເລັດວຽກງານນີ້ຕ້ອງໄດ້ປ່ຽນແປງ" ໃນເວລາປະເມີນການປະມູນຕ້ອງໄດ້ຮັກສາເງື່ອນ
ໄຂຕ່າງໆນີ້ໄວ້ຕາມປົກກະຕິ. ແຕ່ເຖີງຢ່າງໃດກໍຕາມ, ຂໍ້ສະເຫນີທີ່ຍົກຂື້ນໂດຍຜູ້ປະມູນນັ້ນບໍ່ຄວນເອົາມາຕີລາຄາເຂົ້າເປັນຄວາມຕ້ອງການຂອງເອກະສານປະມູນ
 ຄວນຕ້ອງເອົາມາຕີລາຄາເປັນຄວາມຜິດພາດ. 
(2). ຖ້າຫາກວ່າ ຜູ້ປະມູນຕ້ອງການໃຫ້ຊໍາລະເງິນໄວກວ່າທີ່ກຳນົດໄວ້ຢູ່ໃນເອກະ
ສານປະມູນ, ການລົງໂທດຕ້ອງອີງໃສ່ຜົນປະໂຫຍດ ຂອງຜູ້ປະມູນໃນພາຍຫນ້າ. ໃນສະຖານະການນີ້ ຜູ້ປະມູນນັ້ນ ມີຈຸດປະສົງເພື່ອຫລຸດຜ່ອນ ກະແສໄຫລວຽນ
ຂອງເງິນສົດ ທີ່ກູ້ຢືມໃນອັດຕາດອກເບັ້ຍທຸລະກິດ ຂອງສະກຸນເງິນ ທີ່ປະມູນເພາະສະນັ້ນ, ຈື່ງຄວນຕ້ອງເອົາໃຈໃສ່ຕາມຄວາມເປັນຈີງ ແລະ ຕ້ອງກຳນົດອັດຕາດັ່ງກ່າວນີ້ໄວ້ຢູ່ຄໍາແນະນໍາສໍາລັບຜູ້ປະມູນ (ຄສຜ).
(3). ຖ້າຫາກວ່າ ຜູ້ປະມູນ ສະເຫນີສົ່ງມອບ ຫລື ສຳເລັດວຽກນີ້ ກ່ອນເວລາທີ່ລະບຸໄວ້ຢູ່ໃນເອກະສານປະມູນ, ໂດຍທີ່ຜູ້ຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງສາມາດຮັບຮອງເອົາວິທີການນີ້, ສຳລັບເວລາທີ່ໄດ້ປຽບ. ຂໍ້ສະເຫນີດັ່ງກ່າວນີ້ ຕ້ອງໄດ້ກໍານົດການປັບໄຫມ
ທີ່ລະບຸໄວ້ໃນຄໍາແນະນໍາສໍາລັບຜູ້ປະມູນ (ຄສຜ) ຫລື ຖ້າຫາກວ່າ ບໍ່ໄດ້ກຳນົດເລື່ອງນີ້ໄວ້ນັ້ນຕ້ອງລະບຸອັດຕາປັບໃຫມດັ່ງກ່າວນີ້ໄວ້ຢູ່ໃນເອກະສານປະມູນ. 
ຄວາມຜິດພາດນີ້ຕ້ອງໄດ້ປະເມີນເປັນມູນຄ່າຕາມສະກຸນເງິນທີ່ນຳໃຊ້ປະເມີນຢູ່ຕາຕະລາງ 9,​ ຖັນ ຈ.

	7.ການກຳນົດເພື່ອ ປະກາດຮັບຮອງເອົາເປັນຜູ້ຊະນະການປະມູນ

	ໃນການສົມທຽບການປະມູນ ສຳລັບການສະຫນອງສີນຄ້າ ຫລື ການບໍລິການວຽກງານ, ການກວດແກ້ ແລະ ການຫລຸດລາຄາປະມູນ ລວມທັງການເພີ້ມສີ່ງທີ່ບໍ່ພໍເຂົ້າຕື່ມ, ຄວາມຄາດເຄື່ອນ ແລະ ການກຳນົດສາຍເຫດຂອງການປະເມີນທັງຫມົດນີ້ ໄດ້ກຳນົດໄວ້ຢູ່ໃນຕາ
ຕະລາງ 9. ຜູ້ປະມູນໃດຫາກມີີລາຄາລວມຕ່ຳ, ຊື່ງວ່າລາຄານັ້ນແມ່ນລາຄາ ທີ່ໄດ້ປະເມີນວ່າແມ່ນລາຄາຕ່ຳ ຕາມຂັ້ນຕອນນີ້ ແມ່ນເພື່ອ:
• ຮັບເອົາທຸກໆຮູບການຫລຸດລາຄາ, ຊື່ງອາດຈະເກີດຂື້ນ ໃນການຮັບຮອງເອົາເປັນຜູ້ຊະນະການປະມູທີ່ມີຫລາຍສັນຍາ ຫລື ຫລາຍພູດ ແລະ
• ດໍາເນີນການປະເມີນພາຍຫລັງ ຫລື ຖ້າຫາກວ່າ ໄດ້ດຳເນີນການປະເມີນ ດ້ານຄຸນນະວຸດທິກ່ອນຫນ້າແລ້ວ ເພື່ອຢັ້ງຢືນຄືນເຖີງຂໍ້ມູນທາງດ້ານຄຸນນະວຸດທິ ທີ່ໄດ້ປະເມີນກ່ອນຫນ້າ.
(ກ)  ການຫລຸດລາຄາໂດຍມີເງື່ອນໄຂ. ມັນແມ່ນການຫລຸດລາຄາ ທີ່ມີເງື່ອນໄຂທີ່ສະເຫນີ
ມາໃນກໍລະນີທີ່ມີສັນຍາຫລາຍກວ່າຫນື່ງສັນຍາ ຫລື ແຍກເປັນພູດ ທີ່ຈະຕົກລົງມອບວຽກໃຫ້ຜູ້ສະຫນອງສີນຄ້າຜູ້ດຽວກັນ. ການປະເມີນການປະມູນໃນກໍລະນີ ນີ້ຈະມີຄວາມສັບສົນສົມຄວນ, ຂະຫນາດຂອງການສະເຫນີຫລຸດລາຄາໂດຍມີເງື່ອນ
ໄຂ ຂອງແຕ່ລະຜູ້ປະມູນຈະມີການປ່ຽນແປງຈຳນວນຂອງຜູ້ທີ່ມີຄວາມເປັນໄປໄດ້ທີ່ຈະເປັນຜູ້ຊະນະການປະມູນ. ຄໍາແນະນໍາສໍາລັບຜູ້ປະມູນ (ຄສຜ) ອາດຈະຕ້ອງຈຳກັດຈຳນວນ ຫລື ມູນຄ່າລວມທີ່ຈະມອບໃຫ້ແກ່ຜູ້ສະຫນອງສີນຄ້າ ຕາມພື້ນ
ຖານຄວາມສາມາດ ທາງດ້ານການເງິນ ແລະ ທາງດ້ານເຕັກນິກ. ສະນັ້ນ, ຜູ້ປະມູນ ທີ່ສະເຫນີລາຄາທີ່ໄດ້ປະເມີນວ່າແມ່ນລາຄາຕ່ຳ ຕາມສັນຍາທີ່ກ່ຽວຂ້ອງ ອາດຈະຖືກປະຕິເສດ ທີ່ຈະຮັບຮອງເອົາເປັນ ຜູ້ຊະນະການປະມູນ ຍ້ອນມີຂໍ້ຈຳກັດນີ້. ຜູ້ຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ ຕ້ອງໄດ້ຄັດເລືອກ ດ້ວຍການປະສົມປະສານປະກາດຮັບຮອງເອົາເປັນຜູ້ຊະ
ນະການປະມູນຕາມພື້ນຖານຂອງມູນຄ່າຕ່ຳສຸດທັງຫມົດໃນມູນຄ່າລວມຂອຫມວດສັນຍານັ້ນ,ໂດຍສອດຄ່ອງກັບມາດຖານດ້ານຄຸນນະວຸດທິ.ບົດສະເຫນີຂອງວີທີການ
ຄິດໄລ່ ຕ້ອງໃດ້ຄັດຕິດໄປພ້ອມກັບບົດລາຍງານ, ຊື່ງຄວນລວມດ້ວຍບົດປະເມີນສໍາລັບສັນຍາອື່ນໆ, ຖ້າຫາກວ່າໄດ້ມີການປະເມີນເປັນແຕ່ລະສັນຍາຕ່າງຫາກ.
(ຂ) ຄຸນນະວຸດທິ: ຖ້າຫາກວ່າໄດ້ດຳເນີນການປະເມີນດ້ານຄຸນນະວຸດທິກ່ອນຫນ້າ ແລ້ວນັ້ນ, ຜູ້ປະມູນໃດທີ່ໄດ້ປະເມີນວ່າແມ່ນລາຄາຕ່ຳນັ້ນ ຕ້ອງໄດ້ປະກາດຮັບຮອງເອົາເປັນຜູ້ຊະນະການປະມູນ. ນອກຈາກວ່າ ຜູ້ປະມູນທີ່ມີຄຸນນະວຸດນະວຸດທິນັ້ນ ມີຄວາມສາມາດຫລຸດລົງ ຫລື ໄດ້ຮັບວຽກເພີ້ມຂື້ນຈົນເກີນຂີດຄວາມສາມາດຂອງຕົນ. ຜູ້ຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ ຕ້ອງໄດ້ຕັດສິນໃຈດ້ວຍຕົນເອງ ເຖີງສີ່ງເຫລົ່ານີ້. 
ຖ້າຫາກວ່າການຄັດເລືອກດ້ານຄຸນນະວຸດທິກ່ອນ ບໍ່ໄດ້ປະຕິບັດ, ຜູ້ທີ່ເຫັນວ່າມີຄວາມເຫມາະສົມໃນການປະກາດຮັບຮອງເອົາເປັນຜູ້ຊະນະການປະມູນນັ້ນຕ້ອງໄດ້ປະເມີນດ້ານຄຸນນະວຸດທິຕາມຫລັງ. ຂັ້ນຕອນໃນການດຳເນີນການ ແມ່ນໄດ້ລະບຸໄວ້ຢູ່ໃນ ຄໍາແນະນໍາສັບລັບຜູ້ປະມູນ (ຄສຜ).
ຖ້າຫາກວ່າ ຜູ້ປະມູນທີ່ໄດ້ປະເມີນວ່າແມ່ນລາຄາຕ່ຳ ມີຄວາມຜິດໃນເວລາປະເມີນຄຸນນະວຸດທີຕາມຫລັງ, ຜູ້ນັ້ນຈະຖືກປະຕິເສດ ແລະ ຜູ້ທີ່ມີລະດັບຖັດລົງມາ ຈະຕ້ອງໄດ້ປະເມີນຄຸນນະວຸດທິຕາມຫລັງ, ຖ້າຫາກວ່າ ເປັນຜູ້ທີ່ມີຄວາມເຫມາະສົມນັ້ນ ກໍປະກາດຮັບຮອງເອົາເປັນຜູ້ຊະນະການປະມູນ. ຖ້າຫາກວ່າ ຜູ້ປະມູນນີ້ ບໍ່ມີຄວາມເຫມາະສົມນັ້ນ ກໍຕ້ອງປະຕິເສດ ແລະ ຕ້ອງສືບຕໍ່ປະເມີນຜູ້ຕໍ່ໄປ.
ການປະຕິເສດຜູ້ປະມູນຍ້ອນເຫດຜົນກ່ຽວກັບຄວາມ ຕ້ອງການດ້ານຄຸນວຸດທິ ຕ້ອງໄດ້ມີການຢັ້ງຢືນເຖີງຄວາມເຫມາະສົມໂດຍມີເອກະສານຢັ້ງຢືນຄັດຕິດກັບບົດລາຍງານ. ໃນໄລຍະຜ່ານມາ, ປະຫວັດຂອງຜູ້ປະມູນມີຜົນງານບໍ່ດີນັ້ນ ອາດພິຈາລະນາ ເປັນການຢັ້ງຢືນທີ່ສົມບູນສໍາລັບການປະຕິເສດການປະມູນ.

	
	


ກ. 
ຂະບວນການເປີດຊອງປະມູນ
ຕາຕະລາງ 1. ຂໍ້ມູນທົ່ວໄປ
	1.1
	ຊື່ໂຄງການ
	


	(ກ)
	ຊື່
	

	(ຂ)
	ທີ່ຢູ່
	

	1.2
	ສັນຍາເລກທີ
 (ຕື່ມເລກທີສັນຍາໃສ່ຕາມແຜນຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ)
	

	1.3
	ລາຍລະອຽດຂອງສັນຍາ
	


	1.4
	ລາຄາປະເມີນ (ມູນຄ່າທີ່ກໍານົດໄວ້ໃນແຜນຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ)
	


	1.5
	ວິທີການຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ (ເລືອກວິທີຫນື່ງ)
	ການປະມູນແບບເປີດກ້ວາງ
   FORMCHECKBOX 



	
	
	ການປະມູນແບບວົງແຄບ           FORMCHECKBOX 
                     

	
	
	ການປະມູນແບບສົມທຽບລາຄາ   FORMCHECKBOX 



	
	
	ການຈັດຊື້ໂດຍກົງ

        FORMCHECKBOX 


	1.6
	ຕ້ອງການການກວດກາກ່ອນ 
	ຕ້ອງການ     FORMCHECKBOX 
      ບໍ່ຕ້ອງການ
 FORMCHECKBOX 


	1.7
	ສັນຍາແບບມູນຄ່າຄົງທີ່
	ແມ່ນ          FORMCHECKBOX 
           ບໍ່ແມ່ນ  FORMCHECKBOX 


	1.8
	ຜູ້ໃຫ້ທືນຮ່ວມ, ຖ້າມີ
	

	(ກ)
	ຜູ້ຕາງຫນ້າຜູ້ໃຫ້ທືນຮ່ວມ
	

	(ຂ)
	ເປີເຊັນຂອງທືນຮ່ວມ
	


ຕາຕະລາງ 2. ຂະບວນການຈັດຊຶ້-ຈັດຈ້າງ
	2.1
	ຄັດເລືອກຄຸນວຸທິກ່ອນ, ຖ້າຫາກວ່າໄດ້ດໍາເນີນການ

	ມີ  FORMCHECKBOX 
    ບໍ່ມີ  FORMCHECKBOX 
    

	(ກ)
	ຈໍານວນບໍລິສັດທີ່ໄດ້ຄັດເລືອກຄຸນວຸທິກ່ອນ
	

	(ຂ)
	ວັນ, ເດືອນ, ປີ ທີ່ຄະນະກໍາມະການຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງຮັບຮອງເອົາການຄັດເລືອກຄຸນວຸທິກ່ອນ
	

	2.2
	ການປະກາດການປະມູນສະເພາະ:
	ອອກປະກາດ  FORMCHECKBOX 


	
	
	ເຊີນໂດຍກົງ   FORMCHECKBOX 


	(ກ)
	ຊື່ຂອງຫນັງສືພີມພາຍໃນປະເທດ
	

	(ຂ)
	ວັນ,ເດືອນ,ປີ ອອກປະກາດ
	

	(ຄ)
	ຈໍານວນບໍລິສັດທີ່ໄດ້ແຈ້ງເຖີງ
	

	2.3
	ມາດຖານເອກະສານການປະມູນທີ່ນໍາໃຊ້
	

	(ກ)
	ຊື່ມາດຖານເອກະສານປະມູນ, ມື້ປະກາດນໍາໃຊ້
	

	(ຂ)
	ມື້ແຈ້ງອອກເຖີງຜູ້ປະມູນ
	

	2.4
	ຈໍານວນຜູ້ປະມູນທີ່ໄດ້ຮັບເອກະສານປະມູນ
	

	2.5
	ການດັດແກ້ເອກະສານປະມູນ, ຖ້າໄດ້ດັດແກ້
	ບໍ່ມີການດັດແກ້  FORMCHECKBOX 


	
	
	ມີການດັດແກ້  FORMCHECKBOX 
 1__    2 __   

	(ກ)
	ລົງວັນທີລະອຽດສໍາລັບການດັດແກ້ເອກະສານປະມູນ
	

	2.6
	ວັນທີເປີດກອງປະຊຸມກ່ອນການເປີດຊອງ, ຖ້າໄດ້ຈັດຕັ້ງປະຕິບັດ
	ບໍ່ມີກອງປະຊຸມ  FORMCHECKBOX 


	
	
	ມີກອງປະຊຸມ    FORMCHECKBOX 
 ວັນທີ____


ຕາຕະລາງ 3. ການຍື່ນ ແລະ ການເປີດຊອງປະມູນ
	3.1
	ວັນປິດຮັບຊອງປະມູນ
	

	(ກ)
	 ວັນ, ເວລາຍື່ນຊອງປະມູນຕົວຈີງ
	

	(ຂ)
	ວັນ ແລະ ເວລາທີ່ໄດ້ມີການເລື່ອນການຍື່ນຊອງປະມູນ, ຖ້າຫາກວ່າໄດ້ມີການເລື່ອນ
	

	3.2
	ວັນ ແລະ ເວລາ ຂອງການເປີດຊອງປະມູນ
	

	3.3
	ຈໍານວນຜູ້ປະມູນທີ່ຍື່ນຊອງປະມູນ
	

	3.4
	ໄລຍະການປະມູນມີຜົນໃຊ້ໄດ້ (ວັນ ຫລື ອາທິດ)
	

	(ກ)
	ການກໍານົດໄວ້ຕົວຈີງ
	

	(ຂ)
	ການຕໍ່ອາຍຸ, ຖ້າຫາກດວ່າໄດ້ມີການຕໍ່
	


ຕາຕະລາງ 4. ບົດບັນທຶກການເປີດຊອງປະມູນ (ອ່ານອອກສຽງ)
(ໃຫ້ສະແກນ ຫລື ສໍາເນົາຈາກບົດບັນທຶກໃນມື້ເປີດຊອງປະມູນມາໃສ່ແທນ)
	ລ/ດ 
	ຊື່ບໍລິສັດ
(ກ)
	ໃບທະບຽນວິສະຫະກິດ 
(ຂ)
	ໃບຢັ້ງຢືນການເສັຽອາກອນ
(ຄ)
	ຫນັງສືຄໍ້າປະກັນການປະມູນ
(ງ)
	ລາຄາປະມູນ
(ຈ)

	ລາຍເຊັນຂອງຕາງຫນ້າບໍລິສັດທີ່ເຂົ້າຮ່ວມເປີດຊອງປະມູນ
(ສ)

	1
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	
	

	6
	
	
	
	
	
	


ຫມາຍເຫດ: (ງ) ຫນັງສືຄໍ້າປະກັນການປະມູນ ສາມາດນໍາໃຊ້ຫນັງສືຄໍ້າປະກັນການປະມູນດ້ວຍກຽດ ຫລື ຫນັງສືຄໍ້າປະກັນການປະມູນທີ່ອອກໂດຍທະນາຄານຕາມແບບຟອນທີ່ສະຫນອງໃຫ້ໃນເອກະສານປະມູນ
ປະທານ 







ຄະນະກໍາມະການຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ



ຜູ້ບັນທຶກ
1.

2.

3.
4.









5.








6.

[image: image3.png]



ສາ​ທາ​ລະ​ນະ​ລັດ ປະ​ຊາ​ທິ​ປະ​ໄຕ ປະ​ຊາ​ຊົນ​ລາວ
ສັນ​ຕິ​ພາບ ເອ​ກະ​ລາດ ປະ​ຊາ​ທິ​ປະ​ໄຕ ເອ​ກະ​ພາບ ວັດ​ທະ​ນະ​ຖາ​ວອນ
ກະຊວງ/ແຂວງ ..............

ຊື່ຜູ້ຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ

ເລກທີ…………….











ວັນທີ…………..
ບົດບັນທຶກກອງປະຊຸມ ເປີດຊອງປະມູນ
ສໍາລັບການຈັດຊື້ສີນຄ້າ ຫລື ການບໍລິການວຽກງານ 
[ຕື່ມຊື່ສີນຄ້າທີ່ຕ້ອງການຈັດຊື້ ຫລື ການບໍລິການວຽກງານໃສ່]
ບົດບັນທຶກການເປີດຊອງປະມູນສໍາລັບການຈັດຊື້ສີນຄ້າ ຫລື ການບໍລິການວຽກງານ [ຕື່ມຊື່ສີນຄ້າທີ່ຕ້ອງການຈັດຊື້ ຫລື ການບໍລິການວຽກງານໃສ່] ໄດ້ຈັດຂຶ້ນໃນເວລາ [ຕື່ມເວລາໃສ່], ຂອງວັນທີ [ຕື່ມວັນທີ/ເດືອນ/ປີໃສ່] ທີ່ຫ້ອງປະຊຸມ[ຕື່ມສະຖານທີ່ຂອງການເປີດຊອງປະມູນໃສ່] ຊື່ງມີລາຍລະອຽດດັ່ງລຸ່ມນີ້:
1. ໜັງສືເຊີນເຂົ້າຮ່ວມປະມູນ: ການປະກາດການປະມູນສໍາລັບການຈັດຊື້ສີນຄ້າ ຫລື ການບໍລິການວຽກງານ [ຕື່ມຊື່ສີນຄ້າທີ່ຕ້ອງການຈັດຊື້ ຫລື ການບໍລິການວຽກງານໃສ່] ເລີ່ມແຕ່ວັນທີ ຊື່ງໄດ້ປະກາດເປັນຈໍານວນ [ຕື່ມຈໍານວນມື້ອອກປະກາດໃສ່] ໃນ [ຕື່ມຊື່ຫນັງສືພີມ ຫລື ຊື່ມວນຊົນທີ່ໄດ້ອອກປະກາດໃສ່].
2. ຈໍານວນເອກະສານປະມູນທີ່ໄດ້ສົ່ງໃຫ້ຜູ້ປະມູນ: ຈໍານວນບໍລິສັດສະຫນອງສີນຄ້າ ຫລື ບໍລິການວຽກງານ ທີ່ສົນໃຈເຂົ້າມາລົງທະບຽນ ແລະ ຮັບເອົາເອກະສານປະມູນມີທັງຫມົດ [ຕື່ມຈໍານວນບໍລິສັດທີ່ມາຮັບເອກະສານປະມູນໃສ່] ຜູ້ປະມູນ ຊື່ງມີລາຍລະອຽດດັ່ງລຸ່ມນີ້: 
1. ບໍລິສັດ........................





2. ບໍລິສັດ .......................



3. ບໍລິສັດ .......................



3. ຈໍານວນຜູ້ປະມູນທີ່ຍື່ນຊອງປະມູນເຂົ້າແຂ່ງຂັນ: ເວລາທີ່ປິດຮັບຊອງປະມູນຈາກຜູ້ປະມູນໄດ້ກໍານົດໄວ້ເວລາ [ເວລາ/ວັນທີ/ປີໃສ່] ແລະ ອີງຕາມ ການຕອບສະໜອງຂອງໜັງສືເຊີນເຂົ້າຮ່ວມປະມູນໄດ້ມີ [ຕື່ມຈໍານວນບໍລິສັດທີ່ຍື່ນຊອງປະມູນໃສ່] ທີ່ສົ່ງຊອງປະມູນເຂົ້າປະມູນ ຊື່ງລາຍລະອຽດມີຄືດັ່ງລຸ່ມນີ້:  
1. ບໍລິສັດ........................





2. ບໍລິສັດ .......................



3. ບໍລິສັດ .......................



4. ຄະນະກໍາມະການຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ ແລະ ຕົວແທນຂອງບໍລິສັດ: ບັນຊີລາຍຊື່ຂອງຄະນະກໍາມະການຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ ແມ່ນດັ່ງລຸ່ມນີ້:
	ລຳດັບ
	ຊື່ແລະນາມສະກຸ່ນ
	ບ່ອນປະຈຳການ
	ໝາຍເຫດ

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


5. ຂະບວນການເປີດຊອງ: ການເປີດຊອງປະມູນໄດ້ເລີ່ມຂື້ນຫລັງຈາກເວລາປິດຮັບຊອງປະມູນທີ່ກໍານົດໄວ້ໃນເວລາ  [ຕື່ມເວລາ/ວັນທີ/ປີຂອງມື້ປິດຮັບຊອງປະມູນໃສ່] ຕໍ່ຫນ້າຄະນະກໍາມະການຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ ແລະ ຕົວແທນຂອງ ບໍລິສັດທີ່ເຂົ້າຮ່ວມ. ລາຍຊື່ຜູ້ເຂົ້າຮ່ວມໃນກອງປະຊຸມເປີດຊອງ ໄດ້ຄັດຕິດມາໃນເອກະສານຊ້ອນທ້າຍທີ່ IV

ການເປີດຊອງປະມູນໄດ້ດໍາເນີນໄປຕາມຂັ້ນຕອນດັ່ງລຸ່ມນີ້:
ກ)
ກວດກາຊອງຂ້າງນອກຂອງຊອງປະມູນວ່າໄດ້ຕິດແຈບ ແລະ ເຮັດເຄື່ອງຫມາຍໄວ້ຕາມຄໍາແນະນໍາ
ຂ)
ກວດກາຊອງປະມູນສະບັບຕົ້ນ ແລະ ສະບັບສໍາເນົາ
ຄ) ກວດກາໃບທະບຽນວິສະຫະກິດ
ງ) ກວດກາໃບຢັ້ງຢືນການເສັຽອາກອນ
ຈ)
ຫນັງສືຄໍ້າປະກັນການປະມູນ ແລະ ມູນຄ່າຖ້າແມ່ນຄໍ້າປະກັນການປະມູນອອກໂດຍທະນາຄານ


ສ) ກວດກາລາຄາທີ່ສະເຫນີເຂົ້າແຂ່ງຂັນ


ຊ) ສ່ວນຫລຸດຖ້າມີ
(ລາຍລະອຽດຕ່າງໆມີຢູ່ໃນຕາຕະລາງລາຄາທີ່ອ່ານອອກ ທີ່ຄັດຕິດມາໃນເອກະສານຊ້ອນທ້າຍ).
ໃນທັນທີທັນໃດ, ຫລັງຈາກສໍາເລັດຂັ້ນຕອນການເປີດຊອງປະມູນແລ້ວ, ສໍາເນົາຕາຕະລາງລາຄາທີ່ອ່ານອອກສຽງຕ້ອງໄດ້ແຈກຢາຍໃຫ້ທ່ານຄະນະກໍາມະການຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ ແລະ ຕົວແທນຂອງບໍລິສັດທີ່ເຂົ້າຮ່ວມການເປີດຊອງ
ທຸກທ່ານເພື່ອຮັກສາໄວ້ເປັນຫລັກຖານ.
6. ເວລາປິດການເປີດຊອງປະມູນ: ການເປີດຊອງປະມູນໄດ້ສໍາເລັດລົງໃນເວລາ [ຕື່ມເວລາຂອງການສໍາເລັດການ
ເປີດຊອງໃສ່] ຂອງວັນທີ [ຕື່ມວັນທີ/ເດືອນ/ປີໃສ່].
ປະທານຄະນະກໍາມະການຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ
ເອກະສານຄັດຕິດ:

ເອກະສານຄັດຕິດ I: 
ໃບລົງທະບຽນການ ສົ່ງ/ຂາຍ ເອກະສານປະມູນໃຫ້ບໍລິສັດ
ເອກະສານຄັດຕິດ II: 
ໃບລົງທະບຽນການຮັບຊອງປະມູນຂອງບໍລິສັດ
ເອກະສານຄັດຕິດ III: 
ຕາຕະລາງລາຄາທີ່ອ່ານອອກ
ເອກະສານຄັດຕິດ IV:
ໃບລົງທະບຽນຂອງຄະນະກໍາມະການຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງທີ່ເຂົ້າຮ່ວມກອງປະຊຸມເປີດຊອງປະມູນ
ເອກະສານຄັດຕິດ V:
ໃບລົງທະບຽນຂອງຕົວແທນບໍລິສັດທີ່ເຂົ້າຮ່ວມກອງປະຊຸມເປີດຊອງປະມູນ

ຂ. ຂະບວນການປະເມີນການປະມູນ
ຕາຕະລາງ 5. ການພິຈາລະນາເອກະສານປະມູນເບື້ອງຕົ້ນ
	ລ/ດ
	ຊື່ບໍລິສັດ
(ກ)
	ກວດກາຄວາມສົມບູນ

(ຂ)
	ຄວາມເຫມາະສົມ

(ຄ)
	ການຄໍ້າປະກັນການປະມູນ
(ງ)
	ຄວາມຄົບຖ້ວນຂອງເອກະສານປະມູນ

(ຈ)
	ເອກະສານປະມູນມີຄວາມຄົບຖ້ວນ ແລະ ສົມບູນ

(ສ)
	ສາມາດຜ່ານເຂົ້າໄປໃນຂັ້ນຕອນການພິຈາລະນາລະອຽດ
(ຊ)

	1
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	
	
	

	6
	
	
	
	
	
	
	

	7
	
	
	
	
	
	
	


ຫມາຍດຫດ: ໃຫ້ອະທິບາຍເຫດຜົນຂອງບໍລິສັດທີ່ບໍ່ຜ່ານຂັ້ນຕອນນີ້.
ຕາຕະລາງ 6: ການສົມທຽບມາດຕະຖານເຕັກນິກ ທີ່ຕ້ອງການ ແລະ ມາດຕະຖານເຕັກນິກທີ່ຜູ້ເຂົ້າແຂ່ງຂັນປະມູນສະເຫນີມາ.
	ເລກລຳດັບ
	ເນື້ອໃນ/ລາຍການສີນຄ້າ
	ມາດຕະຖານເຕັກນິກທີ່ຕ້ອງການ
ຕາມເອກະສານປະມູນ
	ມາດຕະຖານເຕັກນິກທີ່ບໍລິສັດ ກ
ສະເຫນີ
	ມາດຕະຖານເຕັກນິກທີ່ບໍລິສັດ ຂ
ສະເຫນີ

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	4
	
	
	
	

	5
	
	
	
	

	6
	
	
	
	

	7
	
	
	
	

	8
	
	
	
	

	9
	
	
	
	

	10
	
	
	
	

	11
	
	
	
	

	12
	
	
	
	

	13
	
	
	
	

	14
	
	
	
	

	15
	
	
	
	

	16
	ຜ່ານ/ບໍ່ຜ່ານ
	
	


ຕາຕະລາງ 7. ການກວດແກ້ການຄິດໄລ່ຜິດພາດ
	ລ/ດ
	ລາຍລະອຽດ
	ຈໍານວນ
	ຜູ້ປະມູນ (ກ)
	ຜູ້ປະມູນ (ຂ)
	ຜູ້ປະມູນ (ຄ)

	
	
	
	ລາຄາຫົວຫນ່ວຍ
	ມູນຄ່າລວມ

	ລາຄາຫົວຫນ່ວຍ
	ມູນຄ່າລວມ

	ລາຄາຫົວຫນ່ວຍ
	ມູນຄ່າລວມ


	1
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	
	
	
	

	6
	
	
	
	
	
	
	
	

	ມູນຄ່າລວມທີ່ໄດ້ກວດແກ້
	
	
	
	
	
	
	

	ມູນຄ່າລາຄາທີ່ສະເຫນີໂດຍຜູ້ປະມູນ
	
	
	
	
	
	
	

	ມູນຄ່າຜິດດ່ຽງ 
	
	
	
	
	
	
	


ຫມາຍເຫດ: 

1. ຂໍ້ມູນເພີ່ມເຕີມ/ການຂໍຄວາມກະຈ່າງແຈ້ງສາມາດເພີ່ມເຂົ້າສໍາລັບຄໍາວ່າ ແມ່ນ/ບໍ່ແມ່ນ.
2. ມີພຽງແຕ່ເອກະສານປະມູນທີ່ໄດ້ຖືກຮັບຮອງສໍາລັບຢູ່ໃນຕາຕະລາງການພິຈາລະນາເອກະສານປະມູນເບື້ອງຕົ້ນ (ຕາຕະລາງ 5, ຖັນ ຊ) ຄວນເອົາເຂົ້າໃນນີ້ ແລະ ຕາຕະລາງຕໍ່ໄປ. ຖັນ ກ,ຂ, ແລະ ຄ ມາຈາກຕາຕະລາງທີ  4 (ຖັນ ກ, ຈ, ແລະ  ຊ, ຕາມລໍາດັບ).
ຕາຕະລາງ 8. ການກວດແກ້ ແລະ ການຫລຸດລາຄາແບບບໍ່ມີເງື່ອນໄຂ
	ລ/ດ
	ຊື່ຜູ້ປະມູນ  (ກ)
	ລາຄາປະມູນທີ່ອ່ານອອກ
	ການກວດແກ້
	ການກວດແກ້ລາຄາປະມູນ
(ສ) = (ຄ) + (ງ) - (ຈ)
	ການຫລຸດລາຄາແບບບໍ່ມີເງື່ອນໄຂ

	ການກວດແກ້/ການຫລຸດລາຄາປະມູນ

(ດ) = (ສ) – (ຍ)

	
	
	ສະກຸນເງິນ
(ຂ)
	ມູນຄ່າ
 (ຄ)
	ຄວາມຜິດພາດໃນການຄິດໄລ່

 (ງ)
	ມູນຄ່າຄາດຄະເນ

(ຈ)
	
	ເປີເຊັນ 

(ຊ)
	ມູນຄ່າ
(ຍ)
	

	1
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	
	
	
	
	


ຕາຕະລາງ  9. ການດັດແກ້, ແລະລາຄາຜິດດ່ຽງ.
ສະກຸນເງິນທີ່ໃຊ້ໃນການຄິດໄລ:
	ບໍລິສັດ
(ກ)

	ການກວດແກ້/ການຫລຸດ
ລາຄາປະມູນ

(ຂ)
	ສີ່ງດັດແກ້É

(ຄ)

	ລາຄາຜິດດ່ຽງ 14
(ງ)
	.ລາຄາລວມ
(ຈ)=(ຂ)+(ຄ)+(ງ)

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


ຕາຕະລາງ 10 . ການກວດກາຄວາມເຫມາະສົມ ແລະ ບັນທັດຖານດ້ານຄຸນ​ນະ​ວຸທິ (ລືບອອກຖ້າບໍ່ໄດ້ນຳໃຊ້)
	ລ.ດ
	ຫົວ​ຂໍ້
	ຄວາມ​ຕ້ອງການ
	ຄວາມ​ຖືກຕ້ອງ​ທີ່​ຕ້ອງການ
	ຂໍ້ມູນທີ່ປະກອບໂດຍບໍລິສັດ

	1. ຄວາມ​ເໝາະ​ສົມ

	1.1
	ສັນຊາດ
	ສັນຊາດ​ທີ່​ສອດຄ່ອງ​ກັບ ITB  4.3
	
	

	1.2
	ການມີຜົນ​ປະ​ໂຫຍ​ດ
ຊໍ້າຊ້ອນ
	ບໍ່​ມີການມີຜົນ​ປະ​ໂຫຍ​ດຊໍ້າຊ້ອນ​ຕາມ​ທີ່​ໄດ້​ລະບຸ​ໄວ້​ໃນ ITB  4.3
	
	

	1.3
	ຄວາມ​ເໝາະ​ສົມທາງ ທະນາຄານ
	ບໍ່​ໄດ້​ຖືກ​ແຈ້ງວ່າ​ບໍ່​ສອດ ຄ່ອງ ​ໂດຍ​ທະນາຄານ ຕາມ​ທີ່​ໄດ້​ອະທິບາຍ​ໃນ ITB 4.4, 4.5, 4.6 ແລະ 4.7 ແລະ 4.8
	
	

	1.4
	ອົງການ​ທີ່​ຂຶ້ນກັບ​ລັດ​ຂອງ​ປະ​ເທດ​ກູ້​ຢືມ​ເງິນ
	ສອດຄ່ອງ​ກັບ​ເງື່ອນ​ໄຂ​ຂອງ ITB  4.5
	
	

	1.5
	ການແກ້ໄຂສາກົນ ຫລື ກົດຫມາຍຂອງປະເທດກູ້ຍີມເງິນ
	ບໍ່ໄດ້ຖືກຍົກເວັ້ນເປັນຜົນມາຈາກຂໍ້ຫ້າມໃນກົດ ໝາຍ ຂອງປະເທດ ຜູ້ກູ້ຢືມ ຫຼື ກົດລະບຽບຢ່າງເປັນທາງການຕໍ່ກັບການພົວພັນການຄ້າກັບປະເທດຂອງ ຜູ້ປະມູນ [ບໍ່ສາມາດ ນຳ ໃຊ້ໄດ້ຖ້າສັນຍາດັ່ງກ່າວໄດ້ຮັບການສະ ໜັບ ສະ ໜູນ ຈາກ ADB], ຫຼືໂດຍການກະ ທຳ ທີ່ປະຕິບັດຕາມມະຕິຕົກລົງຂອງສະພາຄວາມ ໝັ້ນ ຄົງສະຫະປະຊາຊາດ, ທັງໃນ ອີງຕາມ ITB 2.4 ແລະ ຫມວດ V.
	
	

	2. ສັນຍາ​ທີ່​ບໍ່​ສຳ​ເລັດ​ໃນ​ໄລຍະ​ຜ່ານ​ມາ

	2.1
	ສັນຍາ​ທີ່​ບໍ່​ສຳ​ເລັດ​ໃນ​ໄລຍະ​ຜ່ານ​ມາ
	ການ​ປະຕິບັດ​ສັນຍາ​ບໍ່​ແລ້ວ ບໍ່​ໄດ້​ເກີດ​ຂຶ້ນ ຍ້ອນຄວາມ​ຜິດ​ຂອງ​ຜູ້ຮັບ​ເໝົາ ​ແຕ່​ວັນ​ທີ 1 ເດືອນ ມັງກອນ​ [ບົ່ງ​ປີ]. 
	
	

	2.2
	ການ​ສັ່ງ​ໂຈະ​ໂດຍ​ເຈົ້າຂອງ​ໂຄງການ ຍ້ອນ​ຍຶດ​ຫນັງສືຄ້ຳປະກັນ​ການ​ປະມູນ ຫລື ການ​ຖອນ​ການ​ປະມູນ​ໃນ​ຊ່ວງ​ທີ່​ການ​ປະມູນ​ຍັງ​ມີຜົນໃຊ້​ໄດ້
	ບໍ່​ໄດ້​ຕົກ​ຢູ່​ໃນ​ສະພາບ​ຖືກ​ສັ່ງ​ໂຈະ ​ໂດຍ​ຍ້ອນ​ມີ​ການ​ຍຶດ​ເອົາ​ຫນັງຄໍ້າ​ປະກັນ​ການ​ປະມູນ​ຕາມ ITB 4.6 ຫລື ຍ້ອນ​ຖອນ​ການ​ປະມູນ​ຕາມ ITB 19.4.
	
	

	2.3
	ຄະດີ​ທີ່​ຍັງ​ຄ້າງ​ຄາ​ຢູ່​ສານ
	ຖານະ​ການ​ເງິນ​ຂອງ​ຜູ້ປະມູນ ແລະ ການ​ຄາດ​ຄະ​ເນ​ຜົນ​ກຳ​ໄລ​ໃນ​ໄລຍະ​ຍາວ​ນານ​ຕາມ​ເງື່ອນ​ໄຂ​ທີ່​ໄດ້​ບົ່ງ​ໄວ້​ໃນ 3.1 ຂ້າງ​ລຸ່ມ​ນີ້ ແລະ ​ໂດຍ​ຖື​ວ່າ​ທຸກໆ​ຄະດີ​ທີ່​ຍັງ​ຄ້າງ​ຄາ​ກັບ​ຜູ້ປະມູນ​ຢູ່​ນັ້ນ ຈະ​ໄດ້​ຮັບ​ການ​ແກ້​ໄຂ
	
	

	2.4
	ການ​ຂັດ​ແຍ່ງ​ເປັນ​ຄະດີ​ໃນ​ໄລຍະ​ຜ່ານ​ມາ
	ບໍ່​ມີການ​ຕັດສິນ​ຄະດີ​ຂອງ​ສານ​ຕົງກັນໃນ​ໄລຍະ​ຜ່ານ  ທີ່​ກ່ຽວ​ກັບ​ຜູ້ປະມູນ ແຕ່​ວັນ​ທີ 1 ມັງກອນ [ປີ]
	
	

	2.5
	ແຈ້ງການກ່ຽວກັບການປະຕິບັດຜ່ານມາ: ສິ່ງ​ແວດ​ລ້ອມ, ສັງ​ຄົມ, ສຸ​ຂະ​ພາບ ແລະ ຄວາມ​ປອດ​ໄພ (​ສ​ສ​ສ​ປ)(ສະເພາະໂຄງການທີ່ໄດ້ຮັບທືນຈາກທະນາຄານເທົ່ານັ້ນ)
	​ແຈ້ງ​ກ່ຽວ​ກັບ​ສັນ​ຍາວຽກກໍ່ສ້າງ​ທີ່ ຖືກ​ໂຈະ​ຫລື​ຍົກ​ເລີກ ແລະ/​ຫລື ໃບ​ຮັບ​ປະ​ກັນ​ການ​ປະ​ຕິ​ບັດ​ສັນ​ຍາ​ຖືກ​ຍຶດ​ໂດຍ​ເຈົ້າ​ຂອງ​ໂຄງ​ການ ດ້ວຍ​ເຫດ​ຜົນ​ທີ່​ກ່ຽວ​ພັນ​ເຖີງ​ການບໍ່​ປະ​ຕິ​ບັດ​ຕາມ​ອັນ​ໃດ​ໜຶ່ງ​ທາງ​ດ້ານ ສິ່ງ​ແວດ​ລ້ອມ ຫລື ​ສັງ​ຄົມ (ລວມ​ທັງ ການ​​ກົດຂີ່ຂູດຮີດ ​ແລະ ການລ່ວງ​ລະເມີດ​ທາງ​ເພດ, ການ​ໃຊ້​ຄວາມ​ຮຸນ​ແຮງ​ຕໍ່​ເພດ, ຫລື ຂໍ້ກໍານົດທາງດ້ານ ສຸຂະພາບ ຫລື ​ຄວາມ​ປອດ​ໄພ ​​ໃນ​ໄລ​ຍະ​ 5​ ປີ​ຜ່ານ​ມາ. 
	
	

	3. ສະພາບ​ທາງ​ດ້ານ​ການ​ເງິນ

	3.1
	ຄວາມ​ສາມາດ​ທາງ​ດ້ານ​ການ​ເງິນ
	(i) ຜູ້ປະມູນ​ຈະ​ຕ້ອງ​ສະ​ແດງ​ໃຫ້​ເຫັນ​ວ່າ​ຕົນ​ເອງ​ສາມາດ​ເຂົ້າ ຫາ ​ແລະ ມີ​ແຫ​ລ່ງ​ເງິນ ສົດ, ບໍ່​ມີ​ການ​ກີດຂວາງ ​ເພື່ອ​ໄດ້​ຮັບ​ສິນ​ເຊື່ອ ​ແລະ ​ແຫ​ລ່ງທຶນ​ອື່ນໆ (​ໂດຍ​ບໍ່​ກ່ຽວ​ກັບ​ການ​ເບີກ​ຈ່າຍ​ເງິນ​ລ່ວງ​ໜ້າ​ຕາມ​ສັນຍາ) ທີ່​ພຽງພໍ ເພື່ອ​ຕອບ​ຄວາມ​ຕ້ອງການ​ທຶນ​ໂດຍ​ຄິດ​ໄລ່​ເປັນ​ເງິນ​ກີບ ____   ແລະ ​ເພື່ອ​ນຳ​ໃຊ້​ເຂົ້າ​ໃນ​ສັນ ຍາ​ສະບັບ​ນີ້ ໂດຍ​ສະ​ເພາະ​ເທົ່າ​ນັ້ນ
(ii) ຜູ້​ປະມູນ​ຈະ​ຕ້ອງ​ສະ​ແດງ​ໃຫ້​ເຫັນ​ເຊັນ​ດຽວ​ກັນ ແລະ ​ເປັນ​ທີ່​ເພິ່ງ​ພໍ​ໃຈ​ຂອງ​ເຈົ້າຂອງ​ໂຄງການ​ວ່າ​ຜູ່ກ່ຽວ​ມີ​   ແຫ​ລ່ງ​ເງິນ​ອັນ​ເໝາະ​ສົມ ​ເພື່ອ​ຕອບ​ສະໜອງ ຄວາມ​ຕ້ອງການ​ເງິນສົດ​ສຳລັບ​ໃຊ້​ເຂົ້າ​ໃນ​ວຽກ​ທີ່​ກຳລັງ​ດຳ​ເນີນ​ຢູ່ ແລະ ສຳລັບ​ຄວາມ​ຕ້ອງການ​ຂອງ​ສັນຍາ​ໃນ​ອານາ​ຄົດ. 

(iii) ຕ້ອງ​ສະ​ເໜີ​ງົບ​ດຸນ​ທີ່​ໄດ້​ຮັບ​ການ​ກວດກາຢັ້ງ ຢືນຈາກບໍລິສັດກວກສອບບັນຊີ ຫລື, ຖ້າ​ຫາກ​ກົດໝາຍ​ຂອງ​ປະ​ເທດ​ຂອງ​ຜູ້ປະມູນບໍ່​ຮຽກຮ້ອງ, ຜູ້ປະມູນ​ສາມາດ​ສະ​ເໜີ​ເອກະສານ​ໃດ​ໜຶ່ງ​ທີ່​ຜົນ​ສະຫລຸບ​ທາງ​ດ້ານການ​ເງິນ​ທີ່​ເຈົ້າຂອງ​ໂຄງການ​ສາມາດ​ຮັບ​ເອົາ​ໄດ້.  ສຳລັບ_______ປີຜ່ານ​ມາ.   ເ​ອກະສາ​ນ ດັ່ງກ່າວ​ຕ້ອງ​ສະແດງ​ໃຫ້​ເຫັນ​ເຖິງ​ຄວາມ​ເໝາະ​ສົມ​ທາງ​ດ້ານ​ການ​ເງິນ​ຂອງ​ຕົນ​ໃນ​ປະຈຸ​ບັນ ແລະ ກຳ​ໄລທີ່​ຄາດ​ຄະ​ເນ​ວ່າ​ຈະ​ເກີດ​ຂຶ້ນ​ໃນ​ອານາ​ຄົດ 
	
	

	3.2
	ລາຍຮັບ​ຄິດ​ສະ​ເລັ່ຽປະຈຳ​ປີ
	ລາ​ຍຮັບ​ສະ​ເລັ່ຽຕ່ຳ​ສຸດ ສຳລັບວຽກ​ກໍ່ສ້າງ​ແມ່ນ ______, ກີບ ຄິດ​ໄລ່​ຈາກ​ການ​ເບີກ​ຈ່າຍ​ທີ່​ໄດ້​ຮັບ​ການ​ຢັ້ງຢືນ​ວຽກ​ທີ່​ກຳ ລັງ​ເຮັດ​ຈາກ​ສັນຍາ ​ແລະ /ຫລື ສຳ​ເລັດ​ພາຍ​​ໃນ ____ປີ ສຸດ​ທ້າຍ, ຫານ​ໃຫ້ ______ປີດັ່ງກ່າວ.
	
	

	4. ປະສົບ​ການ

	4.1 (ກ)
	ປະສົບ​ການການ​ກໍ່ສ້າງ​ທົ່ວ​ໄປ
	ປະສົບ​ການ​ຈາກ​ສັນຍາ​ກໍ່ ສ້າງ​ໃນ​ນາມ​ເປັນ​ຜູ່ຮັບ​ເໝົາ​ເອກ, ສະມາຊິກ​ຂອງ JV, ຜູ້ຮັບ​ເໝົາ​ຊ່ວງຕໍ່, ຫລື ຜູ້ຄຸ້ມ​ຄອງ​ການ​ກໍ່ສ້າງ​ຢ່າງ​ນ້ອຍ​ພາຍ​ໃນ ________ປີ​ສຸດ​ທ້າຍ ນັບ​ຕັ້ງ​ແຕ່​ວັນ​ທີ 1 ມັງກອນ _____.
	
	

	4.2 (ກ)
	ປະສົບ​ການສະ​ເພາະວຽກ​ກໍ່ສ້າງ ​ແລະ ຄຸ້ມ​ຄອງ​ສັນຍາ
	(i) ຈຳນວນ​ຕ່ຳ​ສຸດຂອງ​ສັນຍາ​ທີ່​ຄ້າຍຄື​ກັນ ທີ່​ລະບຸ​ໄວ້​ຂ້າງ​ລຸ່ມ​ນີ້ ຊຶ່ງ​ໄດ້ສຳ​ເລັດ​ດ້ວຍ​ຄວາມ​ພໍ​ໃຈ​ ແລະ ​ໄດ້ ສຳ​ເລັດ​ໄປ​ແລ້ວ​ເປັນ​ສ່ວນ​ໃຫຍ່​ ໃນ​ນາມ​ເປັນ​ຜູ້ຮັບ​ເໝົາ​ເອກ, ສະມາ ຊິກ JV, ຜູ່ຄຸ້ມ​ຄອງ​ໂຄງການ ຫລື ຜູ້ຮັບ​ເໝົາຊ່ວງ​ຕໍ່, ​ ລະຫວ່າງ​ວັນ​ທີ 1 ມັງກອນ [ປີ] ແລະ ວັນ​ສຸດ​ທ້າຍ​ຂອງ​ການສະ​ເໜີ: (i) N ສັນຍາ, ​ແຕ່​ລະ​ສັນຍາ​ມີ​ມູນ​ຄ່າ​ຢ່າງ​ນ້ອຍ V;

ຫລື
(ii) ນ້ອຍ​ກວ່າ ຫລື ເທົ່າ​ກັບ N ສັນ ຍາ, ​ແຕ່​ລະ ສັນຍາ​ມີ​ມູນ​ຄ່າ​ຢ່າງນ້ອຍ V, ​ແຕ່​ມີ​ມູນ​ຄ່າລວມ ຂອງ​ສັນຍາ​ທັງ​ໝົດ​ເທົ່າ​ກັນ ຫລື ຫລາຍ​ກວ່າ N x V; [ບອກ​ມູນ​ຄ່າ​ຂອງ N & V, [ຕັດ (ii) ຂ້າງ​​ເທິງ​ນີ້ຖ້າ​ບໍ່​ໄດ້​ໃຊ້].
[​ໃນ​ກໍລະນີ​ວຽກ​ທີ່​ປະມູນ ເປັນ​ແຕ່​ລະ​ສັນຍາ​ໃນ​ແບບ​ແບ່ງ​ເປັນ​ພູດ​ຍ່ອຍ ຫລື ເປັນ​ຫໍ່​ໃຫຍ່ (ຫລາຍໆ​ ສັນຍາ), ຈຳນວນ​ຕ່ຳ​ສຸດ​ຂອງ​ສັນຍາ​ທີ່​ຕ້ອງການ ເພື່ອ​ຈຸດປະສົງ​ໃນ​ການ​ປະເມີນດ້ານ​ຄຸນ​ນະ​ວຸທິ ຈະ​ຕ້ອງ​ເລືອກ​ເອົາ​ຕາ​ມ ທາງ​ເລືອກ​ໃນ ITB 33.4] 
	
	


ຕາຕະລາງ 11. ການສະເຫນີມອບສັນຍາ
	1.
	ຜູ້ປະມູນທີ່ໄດ້ປະເມີນວ່າ ແມ່ນ ລາຄາຕ່ຳ (ທີ່ສະເຫນີຮັບຮອງເອົາເປັນຜູ້ຊະນະການປະມູນ)
	

	(ກ)
	ຊື່ຂອງບໍລິສັດ
	

	(ຂ)
	ທີ່ຢູ່ຂອງບໍລິສັດ
	

	2.
	ແຈ້ງຊື່ບໍລິສັດຜູ້ຮັບເໝົາຕົວຈີງ, ຖ້າຫາກວ່າ ຊອງປະມູນ ຍື່ນໂດຍຜູ້ຕ່າງໜ້າ
	

	(ກ)
	ຊື່ຂອງບໍລິສັດ
	

	(ຂ)
	ທີ່ຢູ່ຂອງບໍລິສັດ
	

	3.
	ຖ້າຫາກວ່າເປັນບໍລິສັດຮ່ວມ, ລາຍຊື່ບໍລິສັດຮ່ວມ, ສັນຊາດ ແລະ ສ່ວນຮັບຜິດຊອບໃນສັນຍາ.
	

	4
	ປະເທດຕົ້ນຕໍ ທີ່ສະຫນອງສີນຄ້າ/ວັດສະດຸ
	


	5.
	ຄາດຄະເນ (ວັນ,ເດືອນ, ປີ) ທີ່ຈະເຊັນສັນຍາ
	


	6.
	ຄາດຄະເນໄລຍະເວລາມອບຮັບໂຄງການ
	


	7.
	ລາຄາປະມູນ (ອ່ານອອກ)

	

	8.
	ການກວດແກ້ຄວາມຜິດພາ
  
	

	9.
	ການຫລຸດລາຄາ

	

	10.
	ສິ່ງເພີ່ມຕື່ມອື່ນໆ

	

	11.
	ລາຄາລວມ
 
	

	12.
	ການຊຳລະຕາມຮ່ວງລາຍຈ່າຍງົບປະມານ

	



ປະທານ








ຄະນະກໍາມະການຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ
1

2

3
4
5
ຄ.
ຂະບວນການການຕັດສີນ (ຄັດເລືອກຜູ້ຊະນະ)
ບົດລາຍງານຜົນຂອງການປະເມີນການປະມູນ 

ພາຍຫລັງທີ່ ຜູ້ຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ (ຄະນະກຳມະການປະມູນ) ໄດ້ປະກອບຂໍ້ມູນໃສ່ຕາຕະລາງຕາມແຕ່ຂັ້ນຕອນແລ້ວນັ້ນ ແລະ ຕ້ອງໄດ້ກວດກາຄື່ນອີກວ່າ ຂໍ້ມູນທີ່ປະກອບເຂົ້າໃສ່ໃນແຕ່ລະຕາຕະລາງນັ້ນຖືກຕ້ອງ ແລະ ຄົບຖ້ວນ ລວມທັງຄຳອະທິບາຍ ແລະ ເອກະສານຢັ້ງຢືນອື່ນໆ.
ເມື່ອເຫັນວ່າ ຂໍ້ມູນທັງຫມົດຖືກຕ້ອງແລ້ວ, ຜູ້ຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ (ຄະນະກຳມະການປະມູນ) ຕ້ອງໄດ້ຂຽນບົດລາຍງານຜົນຂອງປະເມີນການປະມູນ ເພື່ອລາຍງານຫາຜູ້ທີ່ມີສິດຕົກລົງຮັບຮອງເອົາຜົນຂອງການປະເມີນການປະມູນ ຕາມທີ່ໄດ້ກຳນົດໄວ້ ຢູ່ໃນ ຄໍາແນະນໍາການຈັດຕັ້ງປະຕິບັດກົດຫມາຍວ່າດ້ວຍການຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງດ້ວຍທືນຂອງລັດ, ເລກທີ 0477/ກງ, ລົງວັນທີ 13 ກຸມພາ 2019. ເພື່ອຄວາມສະດວກໃນການຂຽນບົດລາຍງານຜົນຂອງປະເມີນການປະມູນ, ກະຊວງການເງິນ ຈື່ງໄດ້ ຮ່າງບົດລາຍງານດັ່ງກ່າວ ເພື່ອເປັນທິດນຳໃຫ້ແກ່ ຜູ້ຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ (ຄະນະກຳມະການປະມູນ).  ຜູ້ຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ (ຄະນະກຳມະການປະມູນ) ສາມາດປັບປຸງໃຫ້ສອດຄ່ອງກັບແຕ່ລະຮູບການ ໃນການດຳເນີນການປະມູນຈັດຊື້-ຈັດຈ້າງ.
[image: image4.jpg]111
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ສາທາລະນະລັດ ປະຊາທິປະໄຕ ປະຊາຊົນ ລາວ
ສັນຕິພາບ ເອກະລາດ ປະຊາທິປະໄຕ ເອກະພາບ ວັດທະນາຖາວອນ
----==000==---
ກະຊວງ/ແຂວງ..............
ຊື່ເຈົ້າຂອງໂຄງການ ຫລື ຊື່ຂອງໂຄງການ





ເລກທີ.......










ວັນທີ.........
ຮຽນ:
ທ່ານ..........................
ເລື່ອງ:   ລາຍງານຜົນຂອງການປະເມີນການປະມູນສໍາລັບການຈັດຊື້ສີນຄ້າ ຫລື ການບໍລິການວຽກງານ[ຕື່ມຊືື່ສີນຄ້າທີ່ຕ້ອງການຈັດຊື້ໃສ່ ຫລື ຊື່ການບໍລິການວຽກງານໃສ່] 
I.
ພາກສະເຫນີ
1.1 ພາກທົ່ວໄປ
(ສະເຫນີ ໂດຍຫຍໍ້ ເຖີງເຈົ້າຂອງໂຄງການ, ແຫລ່ງທືນ, ເພື່ອປະມູນສໍາລັບການຈັດຊື້ສີນຄ້າ ຫລື ການບໍລິການວຽກງານ [ຕື່ມຊືື່ສີນຄ້າທີ່ຕ້ອງການຈັດຊື້ໃສ່ ຫລື ຊື່ການບໍລິການວຽກງານໃສ່] 
1.2
 ຮູບການ ແລະ ຂັ້ນຕອນການດຳເນີນການປະມູນ
(ເອກະສານປະມູນ)
1.3 ການປະກາດ
1.4 ກອງປະຊູມກ່ອນການຍື່ນຊອງປະມູນ ແລະ ການດັດແກ້ເອກະສານປະມູນ
1.5 ການກຳນົດໃຫ້ຢື່ນຊອງປະມູນ
1.6 ການເປີດຊອງປະມູນ
1.7 ຄະນະກຳມະການປະມູນ 
II.  ການພິຈາລະນາ ແລະ ການປະເມີນເບື້ອງຕົ້ນຂອງການປະມູນ. 
III. ການປະເມີນການປະມູນລະອຽດ (ເນື້ອໃນລະອຽດຂອງເອກະສານປະມູນຂອງບໍລິສັດ)
3.1 ການປະເມີນທາງດ້ານມາດຖານເຕັກນິກ
3.2 ການປະເມີນລາຍການສີນຄ້າ ຫລື ລາຍການການບໍລິການວຽກງານ
3.3 ການປະເມີນດ້ານລາຄາປະມູນ.

      3.3.1 ລາຄາປະມູນ ທີ່ສະເຫນີ ຂອງແຕ່ລະບໍລິສັດ.

      3.3.2 ການຄິດໃລ່ ແລະ ການກວດແກ້ ດ້ານການຄິດໄລ່ ແລະ ການຫລຸດລາຄາ.
3.4. ເງື່ອນໄຂອື່ນໆ.
3.4.1. ໄລຍະເວລາການສົ່ງມອບສີນຄ້າ ຫລື ການບໍລິການວຽກງານ
3.4.2. ການຮັບປະກັນການປະຕິບັດສັນຍາ ຫລື ການບໍລິການວຽກງານ  ແລະ ການຄ້ຳປະກັນ
3.4.3. ເງື່ອນໃຂໃນການຊຳລະ
3.5. ສັງລວມການປະເມີນດ້ານລາຄາ
IV.
ປະເມີນດ້າານຄຸນວຸທິຂອງບໍລິສັດ.
4.1 ຖານະດ້ານກົດຫມາຍ.
4.2 ປະສົບການຂອງຜູ້ສະຫນອງສີນຄ້າ ຫລື ຜູ້ບໍລິການວຽກງານ
4.3. ຖານະດ້ານການເງິນ.
V.
ການຂໍຄວາມກະຈ່າງແຈ້ງ (ຖ້າວ່າມີ)
VI.
ການສະເຫນີຮັບຮອງເອົາເປັນຜູ້ຊະນະການປະມູນ
ປະທານຄະນະກຳມະການປະມູນ




� ໃນກໍລະນີທີ່ຜູ້ປະມູນໄດ້ເຂົ້າມາສອບຖາມຂໍ້ມູນກັບທະນາຄານ. ຕາມນະໂຍບາຍຂອງທະນາຄານຄືຮັບຮູ້ ແລະສົ່ງຕໍ່ໃຫ້ຜູ້ກູ້ຢືມເພື່ອພິຈາລະນາ.


� ສັນຍາໃນກໍລະນີ້ແມ່ນມີສັນຍາດ່ຽວ, ແພັກເກດໃນກໍລະນີທີ່ມີຫລາຍພູດແລະຫລາຍສັນຍາ.


� ຖ້າຫາກຄຳຕອບວ່າບໍ່ແມ່ນ, ແມ່ນໃຫ້ປະຫວ່າງສຳລັບ ຂໍ້ 2.1 (ກ) ແລະ 2.1 (ຂ)


� ກວດກາຟອມຂອງຄວາມຕ້ອງການທັງຫມົດໃສ່ກັບເອກະສານປະມູນ. ລາຍລະອຽດໄດ້ລະບຸໄວ້ໃນຂໍ້ 5-ພາກທີ່ I.


� ຜູ້ປະມູນ ແລະ ສະມາຊິກທັງຫມົດຂອງບໍລິສັດຮ່ວມທືນຕ້ອງເປັນສັນຊາດທີ່ມີຖານະກົດຫມາຍຈາກປະເທດທີ່ມີສິດ ແລະ ສີນຄ້າ ແລະ ການ�ບໍລິການກໍຕ້ອງແມ່ນມາຈາກປະເທດທີ່ມີສິດ.ລາຍລະອຽດໄດ້ລະບຸໄວ້ໃນຂໍ້ທີ່5-ພາກທີ I.


� ກວດກາທຸກລາຍການທີ່ຕ້ອງການ ແລະ ຈໍານວນ. ລາຍລະອຽດໄດ້ລະບຸໄວ້ໃນຂໍ້ທີ່5-ພາກທີ I.


� ກວດກາໃສ່ກັບຜູ້ປະມູນສໍາລັບຄວາມກະຈ່າງແຈ້ງຂອງຄວາມຄາດເຄື່ອນທີ່ສະຫນອງມາ. ລາຍລະອຽດໄດ້ລະບຸໄວ້ໃນຂໍ້ທີ່5-ພາກທີ I.


� ຖ້າການຫຼຸດລາຄາຖືກສະເໜີ ເປັນເປີເຊັນ, ຖັນ ຍ ທຳມະດາ ແມ່ນຜະລິດຕະພັນ ຂອງຈຳນວນດັ່ງກ່າວໃນຖັນ ສ ແລະ ຊ. ອ້າງເຖິງ para. 6 (ຄ). 


ຖ້າການຫຼຸດລາຄາຖືກສະໜອງ ເປັນຈຳນວນເງິນ, ມັນຈະຖືກໃສ່ໂດຍກົງໃນຖັນ ຍ. ການເພີ່ມຂື້ນຂອງລາຄາແມ່ນເປັນການຫລູດລາຄາທາງລົບ.


� ການແກ້ໄຂໃນຖັນ ງ ອາດຈະເປັນບວກ ຫລື ລົບ.


� ໃນຖັນ ຈ ຄ່າລວມການສະໜອງ ທີ່ໃຊ້ ສຳລັບການກໍ່ສ້າງ ແລະ ການບຳລຸງຮັກສາເທົ່ານັ້ນ, ເຊິ່ງໃນຈຳນວນ ລາຍການບໍລິມາດວຽກ Bill of Quantities ບໍ່ສາມາດ ລະບຸລາຍລະອຽດໄດ້ໂດຍສະແດງວ່າເປັນຈຳນວນ ການສະໜອງ. ສະນັ້ນ, ໃນການປະເມີນລາຄາປຽບທຽບລາຄາ, ມັນຈະຖືກຫັກອອກຈາກ ຈຳນວນການແຂ່ງຂັນເພື່ອຄວາມຍຸດຕິທຳກັບຜູ້ປະມູນທັງໝົດ.





� ຖັນ ຂ. ແມ່ນມາຈາກຕາຕະລາງ 8.ຖັນ ດ.


� ແຕ່ລະການເພີ້ມໃສ່ຖັນ ຄ. ງ ຄວນມີຫມາຍເຫດຢູ່ທາງຫນ້າ ແລະອະທິບາຍລະອຽດ ລວມທັງການຄິດໄລ່ລະອຽດ


� ຈາກຕາຕະລາງ  5.    


� ຈາກຕາຕະລາງ 7 ຖັນ ງ.


� ຈາກຕາຕະລາງ 7 ຖັນ ຍ ລວມທັງ ການຫລຸດລາຄາແບບມີເງື່ອນໄຂ


� ສິ່ງເພີ່ມເຕີ່ມ ທັງຫມົດຄວນອະທິບາຍລາຍລະອຽດ.


� ຜົນລວມຂອງລາຄາໃນລາຍການທີ 7ເຖິງ 10 ເປັນສະກຸນເງິນດຽວ ແລະແຈ້ງ ມູນຄ່າຂອງສະກຸນເງິນທີ່ສອງເປັນອັດຕາສ່ວນ. 


� ຈາກສາລະບານງົບປະມານ ຫລືຮ່ວງລາຍລ່າຍງົບປະມານ.
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